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Ordforande har ordet




Hemnet Group AB

Styrelseordférande har ordet

Arade aktieagare, anstéllda och andra narvarande har idag!

Jag tanker snart lamna o&ver till Cecilia som ar VD fér Hemnet och kommer beratta mer om vad som hander
pa foretaget som ni genom Care of Hemnet &ger aktier i. FOrst nagra ord fran mitt perspektiv som ordférande i
Hemnet Group AB:

Aret som har gatt

Under 2018 sammantradde styrelsen sju ganger och vi hade tva bolagsstammor. Sedan var bolagsstamma
forra veckan ar vi nu atta ordinarie ledamoter och tva suppleanter. Under aret och efter arets utgang har
styrelsen bland annat behandlat:

- intern kontroll,

- arsbokslut och arsredovisning,

- IT-fragor,

- ersattningar till ledande befattningshavare,

- strategi- och affarsplan,

- finansieringsbeslut,

- expansionsmgjligheter, samt

- relationer med fastighetsmaklarna och andra viktiga intressentgrupper.

Styrelsen har inrattat ett revisionsutskott och ett ersattningsutskott for att underlatta styrelsearbetet. Vi har
ocksa utvarderat styrelsens arbete med hjalp av en tredje part. Som ni har sett fran arsredovisningen har vi
bytt namn for moderbolaget till Hemnet Group AB. Vi har ocksa nyligen beslutat att andra namn pa det
rorelsedrivande bolaget till Hemnet AB.

Agarnas uppdrag till styrelsen

Uppdraget styrelsen har ar tydligt: Hemnet ska vara en bostadsportal i varldsklass, ett foretag med god
ordning och bolagsstyrning samt ett foretag som levererar ett dverlagset varde. Det kan verka lattare sagt an
gjort. Var resa har nu pagatt i drygt tva ar och aven om det aterstar mycket arbete, har Hemnet nu kommit en
bra bit p& vagen mot dessa mal. Som ordférande ar jag naturligtvis forst och framst upptagen med att leverera
enligt &garnas agenda. Men jag ténker ocksa att var uppgift ar att bygga ett féretag som man kan vara stolt
over om bade 10 och 20 ar, saval har i Sverige som sett i ett internationellt perspektiv. Fér mig ar det valdigt
viktigt att allt Hemnet gor star for kvalité, trovardighet och ansvarstagande. Med 2,8 miljoner besdkare Hill
Hemnet varje vecka, beror vi valdigt manga manniskor i Sverige. Att forenkla deras bostadsaffarer och
mojligheten att flytta &r ett ansvar vi tar pa storsta allvar.

Fastighetsméklarna - Hemnets viktigaste partner

Hemnets relation med fastighetsmaklarna gar tillbaka 20 ar i tiden da bolaget grundades. Utan maklarna hade
Hemnet aldrig blivit den mest sjélvklara platsen att annonsera och soka bostader pa i Sverige. Nar vi inte
langre agdes av maklarbranschen blev det extra viktigt att kunna éppna upp fér delagande genom Care of
Hemnet. Som aktieagare har ni fortsatta mojligheter att ta del av bolagets framgangar. Ni ar ocksa var
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viktigaste partner, och dessutom vara viktigaste saljare. For det arbetet, betalade Hemnet under férra aret ut
102 miljoner kronor i ersattning till fastighetsmaklarkontoren runt om i Sverige.

Nasta strategiska tillvaxtsteg

Som ni kommer att hora fran Cecilia hander det mycket pa Hemnet, mer an man kanske anar fran utsidan. Vi i
styrelsen ser fram emot fler tilldggstjdnster mot bostadssaljare och fler verktyg som underlattar maklarnas
affar och vardag. Vi fortsatter ven att investera i den tekniska plattformen och i produktutveckling. Under de
senaste dryga tva aren, har vart fokus varit att forstarka bolagets karnaffar. Nu star vi infor nasta steg, att hoja
blicken och se vilka nya strategiska omraden Hemnet kan byggas vidare pa. Det finns manga bra idéer och
var uppgift i styrelsen ar att hjalpa ledningen att valja vag och hastighet i genomférande. Jag ser fram emot att
arbeta med styrelsen och ledningen med detta under aret.

Tack for ordet.

Hakan Erixon
Styrelseordférande, Hemnet Group AB
8 maj 2019
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VD har ordet
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som fokuserar pa att bygga de basta sokverktygen for kopare
att hitta sina drombostader. Vi vill dven forenkla
fastighetsmaklarnas vardag, ge bostadssaljarna ﬂer
marknadsforingsalternativ for deras bostader och arbetai
nara samarbete med maklarbranschen. Allt f6r att skapa en
mer tillganglig och rorligare bostadsmarknad.




2018 var Hemnets mest
aktiva ar nagonsin!




Flera produktnyheter och viktiga handelser under 2018!

Produkter t1ll

bostadssaljare
(Saljkollen, Raketen)

B n Hemnetgatan 1

! h\‘ Trelleborg

il

,:ﬁ_: 12000 000 kr 127 m2 10 rum

@ 7 987 kr/mén

2 kr/man

\\\\\\\\\\\\

Saljare ges annu
storre mojlighet att
paverka sin forsaljning
pa Hemnet!

Sokinfo

(Byggar, slutpriser 1 appar

och AllaBr{)

Las mer om féreningen hos allabrf.se

Slutpris 6 650 000 kr
Sald 15 juni 2017
141 489 kr/m?2

Besokare ges
mojligheten att soka pa
byggar, se slutpriser i
apparna och se over
foreningars ekonomi

Hemnet Business

Verktyg for okad
varumarkesbyggande
och detaljerad
forsaljningsstatistik

Amazon Cloud

dW$S

Hemnet flyttar till
Amazon Web Services

for okad driftsakerhet
och skalbarhet

Trafikrekord!

3,4

miljoner

3,4 miljoner unika
besokare kom till
Hemnet vecka 33

Rekrytering

Under aret okade vi
var personalstyrka
med 18 personer,

framst inom
produktutveckling




Hemnet fortsatter leverera
stark tillvaxt




Finansiella resultat for Hemnet Group AB

- 0% 2018 finansiella tillvaxtdrivare

373 37%

T o Ty e En vaxande reklamaffar
300 30% e Nya tillaggsprodukter
253
_ Tillvixt 2017-2018
T 20 182 20% EE‘
S =
% = o
16%
Omsattning
100 10%
o
o 28%

2015 2016 2017 2018

EBITDA

B Omsédttning B EBITDA == EBITDA marginal

e Okade intakter fran bostadsannonser

Siffror for 2018 avser koncernredovisning Hemnet Group AB, upprattad enligt IFRS. Siffror fér 2017 avser koncernredovisning Hemnet Group AB, upprattad enligt IFRS, med tillagg for Hemnet Sverige-koncernens utfall fér 1-8 januari 2017, da denna
forvarvades till den nya koncernen den 9 januari 2017. Siffror for 2016 och 2015 avser koncernredovisning Hemnet Sverige AB.
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Vara planer for 2019 och framat




Hemnets strategi bygger pa att battre lata saljare, kopare och maklare dra
nytta av teknik for att hitta varandra

Battre verktyg for maklare

' hitta ko al
Koppla ihop miklare, att hitta kopare & saljare

saljare och kopare Data och digitala

processer
Maklare

Teknik

| 3 2 | Saljaren kan 1 samarbete
Enklare att hitta en N S med miklare vilja den
relevant bostad S 7 basta marknadsforings-
e - strategin
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Vara overgripande mal

Bygga varldens basta online-upplevelse for bostadsaffarer

T

m Vara en trovardig marknadsplats
@ Innehall och varumarke 1 varldsklass

Leverera overlagset varde for kunder och aktieagare
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3 prioriteringar for 2019 - fortsatta investeringar 1 tillvaxt

Sokupplevelse 1
varldsklass

Under 2019 kommer vi fortsatta att utveckla vara verktyg och tjanster baserat pa synpunkter
fran vara anvandare och darmed bli en annu battre hjalp till svenska folket nar de letar efter
sin drombostad (till exempel “liknande bostader”)

Nara relation till

En stark relation med vara maklarkunder ar grunden till var affar, och att aktivt arbeta for att bli
en annu battre partner till vara maklarkunder kommer att vara ett fortsatt viktigt fokusomrade

Under 2018 har vi till exempel lanserat en maklarpanel genom vilken vi kan samla in

paverka sin affar

maklarkaren maklarbranschens synpunkter pa vara tjanster samt skapa en dialog om framtida tjanster och
behov
Vara undersokningar visar att bostadssaljare vill kunna paverka sin bostadsaffar
) Under aret kommer vi att fortsatta utveckla och forfina vara nylanserade produkter som riktar
Lata sig till bostadssaljare
bostadssaljare

Vi tittar vidare pa hur vi kan erbjuda annu fler valmojligheter till bostadssaljare som vill
maximera sin annonsering pa Hemnet och hur vi pa basta satt kan oka forsaljningen av vara
tjanster i samarbete med fastighetsmaklare

() hemnet
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Hemnet Group AB
Arsredovisning




Arsredovisning 2018 - Hemnet Group AB

Hemnets affarsmodell

Hemnet dr Sveriges storsta bostadsportal med det bredaste utbudet av bostdder och

flest potentiella képare samlade pa en plats. Var affdrsmodell drar nytta av starka
ndtverkseffekter som bostadssdljare och besékare genererar. Genom att samla alla
bostadsannonser pa en plats kan Hemnet locka ett stort antal potentiella kpare

Hemnet Group AB

som resulterar i fler avslutade bostadsaffdrer.

Hemnets affarsmodell bygger pé att vi ar den
sjalvklara métesplatsen for kopare och séljare
av bostéder. De starka nétverkseffekternai
afférsmodellen innebar att kopare vill vara
dar bostadsséljarna ar, for att pa sa vis ta del
avi princip hela Sveriges bostadsutbud. P4
samma sétt vill bostadsséljarna synas dar
képarna ér, for att fa till den basta affaren.
For att hjélpa kdpare att hitta sitt drém-
boende och bostadsséljare att 6ka antalet
potentiella kopare till deras objekt, lagger vi

Vi &r en stolt och nara samarbetspartner med
fastighetsmaéklarbranschen. Vi strévar efter
att utveckla nya produkter som leder till en
smidigare férsaljning och dérmed forenklar
fastighetsméklarens vardag.

Hemnet &r en av Sveriges mest vélbesokta
och alskade sajter- oavsett kategori. | Hemnets
rena och brusfria premiummilé vill innehélls-
néra och 6vriga reklamannonsérer synas
med traffsékra och hogkvalitativa annonser.

Hemnet genererar omfattande data som

Sveriges storsta bostadssajt

Via mobilen, plattan eller datorn kommer varje vecka i snitt 2,8 miljoner
unika besokare till Hemnet - Sveriges storsta bostadssajt. Vissa letar efter
ett hem pa landet, andra mitt i smeten och en del vill bara fa inspiration.

stort fokus pé att bygga de basta sék- och bidrar till intressanta fakta och kunskaper I nn ehé I I
bevakningstjénsterna. Samtidigt utvecklar vi om svensk bostadsmarknad. Vi &r darfor en
sténdigt nya produkter och tjénster forséljare  relevant kélla for media som bevakar

Aretikorthet ...... il

att folja och paverka sin bostadsforsaljning
pé sajten.

bostadsmarknaden och fér journalister som
soker efter oberoende analys och statistik.

SVERIGES

204 370

Tillganglig 1 tryck &

.. - -
STORSTA  eostapsannonser ———
PUBLICERADES Bostadsmarknaden ...
i BOSTADSSA}T 373 M | LJ O N E R Hemnets affarsmodell
Var affirsmodell 2018 SEK NETTOOMSATTNING .
Hemnets erbjudande......
Hemma hos Hemnet....
INTRESSENTER HEMNETS NATVERKSEFFEKTER ERBJUDANDE
Besokare Storst rackvidd och méjlighet att Ledning
paverka sin bostadsforsaljning Finansiella rapporte!
Revisionsberattelse
Bostadssaljare Hela Sveriges bostadsutbud mec
basta soktjansterna och produkt ANTAL
som ger dig koll pa marknaden MILJONER SEK EBITDA" MEDARBETARE GRUNDADES HEMNET
Bostadsutvecklare
Produkter och verktyg som kan
varumarke, intakter, kundintag
@ h Fastighetsmaklare information []
q Annonser i en premiummiljo me; =
Reklamannonsdrer haog relevans och traffsakerhet lmﬂl O/O
En oberoende expert pa
e s 4 959 KLICK 50 MILJONER
PER BOSTADSANNONS TRAFIK FRAN TIMMAR SPENDERADES
| GENOMSNITT MOBILA ENHETER PAHEMNET 2018
10 - HEMNET GROUP AB | ARSREDOVISNING 2018 ! E 9 9 9
MKR GENOMSNITTLIGA 5:1 4 M'NUTER PROCENT UPPTID
UTGANGSPRISET SURFAR BESOKARE |
PA BOSTADER GENOMSNITT PA HEMNET

"Rérelseresuitat fore rantekostnader, skatt, avskrivningar och nedskrivningar.

HEMNET GROUP AB | ARSREDOVISNING 2018 - 1

14

(®) hemnet






