Volné prodejna studie GFI(

“XPORTNI VYZKUM 2019

Periodicky vyzkum zaméFeny na exportni firmy v Ceské republice

GfK Exportni vyzkum je studii dlouhodobé mapujici ndzory manazZer( prednich
exportnich firem v oblastech dosavadniho vyvoje ceského exportu a vyhledu do
budoucna, klicovych cilovych exportnich zemi a podminek pro export. Situaci a nazory
ceskych exportérd pravidelné monitorujeme od roku 1999. Vedle dlouhodobé
sledovanych témat studie obsahuje sekci vénovanou aktualnimu déni v ekonomice.

Cilem vyzkumu je zjistit
situaci a trendy v oblastech:
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Dlouhodobé mérené oblasti a aktudlni témata

Vyzkum zjistuje trendy, ocekavani a nazory exportérd v oblastech:

! ) Vol exportu » Jak se zménil objem exportu v uplynulém roce?
2> « Jaky je vyhled do budoucna?

exportuz CRa « Co podle exportéri pomaha vyvozu z Ceské republiky?

E vnimanfpodminek Jak vnimaji exportéfi aktualni podminky exportu z CR?
jejich hodnoceni

e Kam, do jakych region( vyvazeji cesti exportéri?
ﬂ klicové trhy pro + Jaka teritoria vnimaji jako klicova do budoucna?
Cesky export e Jak se méni objemy vyvozu do jednotlivych region(?
» Kterd zemé predstavuje nejvétsi exportni prilezitost do budoucna?

» Jaka jsou rizika pro ¢eskych export do budoucna?

- » faktory » Jak se exportéri na tato rizika pFipravuji?
ovliviujicich « Jak vnimaji exportéfi riziko obchodni valky s USA? Jak vnimaji Brexit
export a jaké problémy podle nich zpUsobi?

» Jaké vnimaji exportéri prileZitosti pro export?

0 . + Jaka je ekonomicka situace ¢eskych exportérd?
sebedlivéra P oo
e . . * Jaky vyvoj do budoucna ocekavaji?

ceskych exportéri

» Jak se vyvijel index exportniho sebevédomi v obdobi po ekonomické krizi?

MozZnost srovnani:
U dlouhodobé mérfenych U vybranych . 2016 . 2017 . 2018 . 2019 .
témat se zamérujeme na proménnych
srovnani s predchazejici je k dispozici M
vinou vyzkumu (2018). ¢asova rada.

Aktuality (mdze byt upfesnéno):

Mény jako E-commerce Dopady vysoké Banky, Gvéry
prileZitosti a rizika zaméstnanosti a pojisténi
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Jaka maji exportéri Kolik exportérii ma nebo chce Vnimaiji exportéfi nizkou Jaké banky cesti

ocekavani ve vztahu do budoucna nabizet e-shop? nezaméstnanost jako exportéfi vyuzivaji

k vyvoji kurzu Kolik jich provozuje eshop do bariéru pro rozvoj svych a jak vnimaji jejich

Koruny a Eura? zahranici? Jaké bariéry aktivit? K jakym krokdm sluzby souvisejici
a prilezitosti vnimaji ve vztahu v souvislosti s ni s exportem?

k preshrani¢ni e-commerce? pfistoupili a jaké chystaji?
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Tridici proménné, metodika a cena

GFK

Napfric reportem uvadime zjisténi do kontextu pomoci tfidéni dle:
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— Metodika vyzkumu:

%
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Dotazovani metodologii CATI
(telefonické dotazovani pomoci
pocitace) dle databaze
nejvyznamnéjsich exportnich
spolecnosti spravované GfK.

Cilova skupina: Business-to-Business
(B2B); Firemni Decision Makers - napf.
CEO / CCO / apod. - reditel firmy

nebo jiny ¢len top managementu,
ktery je zodpovédny za export.

[ Nabizené vystupy:

Report (VPS) s ¢tivym
zobrazenim vysledkd
a shrnutim.
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Osobni prezentace
v Praze v délce
do 60 min.

[ Cena a termin dodani:
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69 000 K¢
bez DPH

Studie je k dispozici
od 10. 10. 2019
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