


Mindenki szeretné az ertékesitést es a beveételeit maximalizalni, de vajon
milyen értékesitési arstratégiaval érhetd ez el a leghatékonyabban?
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ﬁ % az értékesités jelenleg futo és a hatasa? Mekkora minimalizalhatom az fogyasztdéknak egy-  potencialis vevoket,
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értékesités? modellemet?

arfeltaras — armodellezés — aroptimalizalas — arprémium optimalizalas

Uzletenkénti értékesitési és aradatokra alapozva 6konometriai modellezést végziink, amelynek eredményeként megadjuk az alap- és akciés d}
arak melletti arrugalmassagot, valamint a versenytars termeékek kereszt-arrugalmassagat. A modell figyelembe veszi az Uzletek méretét,a 4
szezondlis id6szakok hatasat, a normal aron és akcids aron tortént értékesitéseket, és akar kilon az online csatornak értékesitési arait is. 74

Mit kinalunk?

Ha a fenti kérdések Ont is foglalkoztatjak, keresse munkatarsunkat, és kérjen testre szabott ajanlatot még ma!
Bacher Janos | Digital Client Solutions Director D‘
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