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Prof.  Elizabeth de los Rios




Grupo:  83A

	TEMA: Introducción a los sistemas
Subtema: Gestión de un sistema de información para una empresa.

	Clases: 6 horas seman.       
Fecha: Del 12 al 16 de mzo. 
SEMANA 6                  



CASO PRACTICO 
OBJETIVO: Que el alumno conozca las partes que componen la Gestión de un sistema de información concebido para una empresa en particular.

INTRODUCCION: La Gestión de un Sistema de Información, es aquél que permite recopilar, administrar y manipular un conjunto de datos que conforman la información necesaria para que los estamentos ejecutivos de una organización puedan realizar una toma de decisiones informadamente. En resumen, es aquel conjunto ordenado de elementos (no necesariamente computacionales) que permiten manipular toda aquella información necesaria para implementar aspectos específicos de la toma de decisiones.
Toda Gestión de Sistema de Información, surge de la necesidad de información que experimenta una organización para implementar un conjunto específico de toma de decisiones.

 DESARROLLO: los alumnos del grupo 83 A, tienen como tarea investigar como resolver una hoja de cálculo con función condicional “Si” para resolver un descuento dentro de las compras en una empresa.

PREGUNTAS: ¿Cómo resolvemos un problema donde las respuestas que requiero son diferentes cálculos dentro de una hoja de Excel?

SOLUCION; Tenemos que crear una hoja de cálculo e investigar cómo trabaja una función condicional para responder a su objetivo, como dar resultados donde se hagan en este caso por lo menos dos cálculos diferentes.
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CON LOS SIGUIENTES DATOS, REALIZA LA HOJA DE CALCULO, Y OBTEN LOS VALORES QUE SE TE PIDEN A TRAVES DE

FUNCIONES CONDICIONALES . 

NOMBRE ZONA VENTAS  COM POR VENTA COM. POR ZONA TOTAL DE COMISIONES 

JUAN NORTE $2,000.00 $240.00 $40.00 $280.00

PEDRO SUR $3,500.00 $700.00 $70.00 $770.00

JESUS CENTRO $1,200.00 $144.00 $30.00 $174.00

CARLOS CENTRO $4,000.00 $800.00 $100.00 $900.00

MANUEL NORTE $5,000.00 $1,000.00 $100.00 $1,100.00

HUGO SUR $1,000.00 $120.00 $20.00 $140.00

SE PIDE: 

CALCULA LA COMISION DE CADA UNO DE LOS VENDEDORES, SI SE LES PAGA EL 12 % SI SUS VENTAS SON MENORES A 

3000 PESOS Y 20% SI SON MAYORES.

CALCULA LA COMISION DE CADA UNO DE LOS VENDEDORES, SI SE LES PAGA EL 2.5% SI TRABAJAS EN LA ZONA CENTRO Y EL 

2% SI ES OTRA ZONA,
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