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本資料には、将来の業績に関る記述が含まれています。こうした記述は、将来の業績を保証するものではなく、リス
クや不確実性を内包するものです。将来の業績は、経営環境の変化などにより、計画数値と異なる可能性があるこ
とにご留意ください。又、本資料は情報の提供のみを目的としており、取引の勧誘を目的としておりません。
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Ⅰ．会社の概要

会社の概要会社の概要

設立　：　設立　：　 19801980年年1212月月
総資産　：　総資産　：　470470億億6,3006,300万円（万円（20032003年年33月期末）月期末）

株主資本　：株主資本　： 405405億億6,2006,200万円（万円（20032003年年33月期末）月期末）

事業内容　：事業内容　： ソリューションソリューション

　　関連製品　　関連製品
　　 サービスサービス

代表者　：　代表者　：　 代表取締役社長　和田代表取締役社長　和田成史成史

業績（非連結）：業績（非連結）： 20032003年年33月期月期
–– 売上高　：売上高　：124124億億4,3004,300万円万円
–– 経常利益：経常利益：5050億億1,3001,300万円万円
–– 当期利益：当期利益：2424億億3,4003,400万円万円
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Ⅱ．事業領域

中堅・中小企業向け中堅・中小企業向け
業務用ＰＫＧ・ＳＷベンダーの分類業務用ＰＫＧ・ＳＷベンダーの分類

【業務ﾊﾟｯｹｰｼﾞﾍﾞﾝﾀﾞｰ】【業務ﾊﾟｯｹｰｼﾞﾍﾞﾝﾀﾞｰ】
1.1.ﾕﾆﾊﾞｰｻﾙｼｽﾃﾑｴﾝｼﾞﾆｱﾘﾝｸﾞﾕﾆﾊﾞｰｻﾙｼｽﾃﾑｴﾝｼﾞﾆｱﾘﾝｸﾞ
2.2.リードレックスリードレックス
3.3.ﾌﾞﾚｲﾆｰﾜｰｸｽﾌﾞﾚｲﾆｰﾜｰｸｽ
4.4.ｼｽﾃﾑ技術ｾﾝﾀｰｼｽﾃﾑ技術ｾﾝﾀｰ
5.5.スワンスワン
6.6.アスプローバアスプローバ
7.7.ドット･シェルドット･シェル
8.8.アミックアミック
9.9.エフエムエフエム
10.10.三井情報開発三井情報開発
11.11.クレオクレオ
12.12.住商情報ｼｽﾃﾑ住商情報ｼｽﾃﾑ
13.13.オーエスケイオーエスケイ
14.14.エス・エス・ジェイエス・エス・ジェイ
15.15.NTTNTTデータデータ
16.16.オービックオービック
17.17.カシオ計算機カシオ計算機
18.18.東洋ﾋﾞｼﾞﾈｽｴﾝｼﾞﾆｱﾘﾝｸﾞ東洋ﾋﾞｼﾞﾈｽｴﾝｼﾞﾆｱﾘﾝｸﾞ
19.19.ｼｽﾃﾑｽﾞﾕﾆｵﾝ

【旧ｵﾌｺﾝﾃﾞｨｰﾗｰ】【旧ｵﾌｺﾝﾃﾞｨｰﾗｰ】
1.1.NECNECﾈｸｻｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞﾈｸｻｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ
2.2.日本事務機日本事務機
3.3.エル･ディー･エフエル･ディー･エフ
4.4.内田洋行内田洋行
5.5.三菱電機ﾋﾞｼﾞﾈｽｼｽﾃﾑ三菱電機ﾋﾞｼﾞﾈｽｼｽﾃﾑ
6.6.ニッセイコムニッセイコム
7.7.三菱電機ｲﾝﾌｫﾒｰｼｮﾝｼｽﾃ三菱電機ｲﾝﾌｫﾒｰｼｮﾝｼｽﾃ
ﾑｽﾞﾑｽﾞ

8.8.東芝情報機器東芝情報機器
9.9.日立情報ｼｽﾃﾑｽﾞ日立情報ｼｽﾃﾑｽﾞ
10.10.日本電気日本電気
11.11.富士通富士通
12.12.日立製作所日立製作所

【会計専用機ﾍﾞﾝﾀﾞｰ】【会計専用機ﾍﾞﾝﾀﾞｰ】
1.1.日本デジタル研究所日本デジタル研究所
2.2.エプソン販売エプソン販売
3.3.ミロク情報サービスミロク情報サービス
4.4.アイシーエス販売アイシーエス販売

【ﾊﾟｿｺﾝ業務【ﾊﾟｿｺﾝ業務
ﾊﾟｯｹｰｼﾞﾍﾞﾝﾀﾞｰ】ﾊﾟｯｹｰｼﾞﾍﾞﾝﾀﾞｰ】

1.1.ｵｰﾋﾞｯｸﾋﾞｼﾞﾈｽｺﾝｻﾙﾀﾝﾄｵｰﾋﾞｯｸﾋﾞｼﾞﾈｽｺﾝｻﾙﾀﾝﾄ
2.2.ピー・シー・エーピー・シー・エー
3.3.インテュイットインテュイット
4.4.ソリマチソリマチ
5.5.応研応研

次ページへ次ページへ

ミック経済研究所「中堅・中小企業向け業務ﾊﾟｯｹｰｼﾞ市場の実態と展
【2002年版】 」をもとに当社作成ｼｽﾃﾑｽﾞﾕﾆｵﾝ
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ﾊﾟｿｺﾝ業務ﾊﾟｯｹｰｼﾞﾍﾞﾝﾀﾞｰﾊﾟｿｺﾝ業務ﾊﾟｯｹｰｼﾞﾍﾞﾝﾀﾞｰ
のサイズ別分類のサイズ別分類

当社当社 Ａ社Ａ社 Ｃ社Ｃ社Ｂ社Ｂ社

大企業大企業

中堅企業中堅企業

中規模企業中規模企業

小規模企業小規模企業

新ＥＲＰ

LANPACK

ｽﾀﾝﾄﾞｱﾛﾝ

太鼓判

競合競合がほとんどがほとんどいい
ないゾーンないゾーン

Ⅱ．事業領域

高シェア 低シェア
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Ⅱ．事業領域

当社のＰＫＧ・ＳＷ（スケール別）当社のＰＫＧ・ＳＷ（スケール別）

44万円万円4,7144,714本本ＳＯＨＯ向けＳＯＨＯ向け太鼓判太鼓判

都銀や地銀のユーザーである大企業や中堅企業都銀や地銀のユーザーである大企業や中堅企業
の事業所における銀行取引業務管理システム。の事業所における銀行取引業務管理システム。

１台のＰＣにて使用するパッケージ。１台のＰＣにて使用するパッケージ。

小規模の企業や、特定の担当者、部門内でのみ小規模の企業や、特定の担当者、部門内でのみ
利用する業務に対応。利用する業務に対応。

データベースサーバーとクライアントＰＣをネットワーデータベースサーバーとクライアントＰＣをネットワー
ク接続して使用するパッケージ。ク接続して使用するパッケージ。

複数の部門、担当者が利用する業務に対応。複数の部門、担当者が利用する業務に対応。

支店・事業所内で複数のオペレータが使用出来支店・事業所内で複数のオペレータが使用出来
るだけでなく、ＷＡＮ接続（専用線、ダイヤルアップ、るだけでなく、ＷＡＮ接続（専用線、ダイヤルアップ、
ＶＰＮ等）する事により、複数の支店、事業所で使ＶＰＮ等）する事により、複数の支店、事業所で使
用し、データを一元管理する事ができる。用し、データを一元管理する事ができる。

奉行シリーズの機能をさらに拡張するためのパッ奉行シリーズの機能をさらに拡張するためのパッ
ケージ。ケージ。

内容内容

----ＥＢ（ｴﾚｸﾄﾛﾆｯＥＢ（ｴﾚｸﾄﾛﾆｯ
ｸ･ﾊﾞﾝｷﾝｸﾞ）ｸ･ﾊﾞﾝｷﾝｸﾞ）

1515～～2525万円万円25,71325,713本本StandaloneStandalone

7878～～248248万円万円
（（33～～2020ｸﾗｲｱﾝﾄ）ｸﾗｲｱﾝﾄ）4,3584,358本本LANPACKLANPACK

9898～～268268万円万円
（（33～～2020ｸﾗｲｱﾝﾄ）ｸﾗｲｱﾝﾄ）

1,0951,095本本新新ERPERP

定価定価
販売数量販売数量

（（03/303/3期）期）製品製品
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当社のＰＫＧ・ＳＷ（機能別）当社のＰＫＧ・ＳＷ（機能別）
Ⅱ．事業領域

財務会計システム ■勘定奉行２１　　 ■建設奉行２１ 　

■勘定奉行２１（個別原価管理編）

給与・勤怠・人事システム ■給与奉行２１　　■就業奉行２１ 　　

■人事奉行２１　　■法定調書奉行２１

販売・仕入在庫管理システム ■商奉行２１　　■蔵奉行２１

固定資産管理システム ■償却奉行２１

顧客管理システム ■顧客奉行２１

申告書作成システム ■申告奉行２０００（法人税・地方税編）

■申告奉行２１（内訳書・概況書編）

■申告奉行２１（所得税編）

ｴﾚｸﾄﾛﾆｯｸﾊﾞﾝｷﾝｸﾞｼｽﾃﾑ ■ＯＦＦＩＣＥ ＢＡＮＫ２１

■ＯＦＦＩＣＥ ＢＡＮＫ２１（資金集中・配分システム）
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「ＥＲＰ」領域への拡大「ＥＲＰ」領域への拡大
Ⅱ．事業領域

奉行ＬＡＮＰＡＣＫ

奉行ｽﾀﾝﾄﾞｱﾛﾝ

奉行新ＥＲＰ

　BＡＡＮ（蘭）
PeopleSoft（米）

ProActive（住商情報）

SuperStream（米）

GLOVIA-C（富士通）

OBIC7（ｵｰﾋﾞｯｸ）

SMILEα（大塚商会）

PCA・応研等

ｽｰﾊﾟｰｶｸﾃﾙ（内田洋行）

小規模企業 （年商5億円未満）

中規模企業
（年商5億～50億円）

大企業

（年商500億円以上）

中堅企業

（年商300億～500億）

（年商50億～300億円）

ﾎｽﾄｺﾝﾋﾟｭｰﾀ

UNIX

オフコン

ｸﾗｲｱﾝﾄ
･ｻｰﾊﾞｰ

PCｽﾀﾝﾄﾞｱﾛﾝ

ＯｒａｃｌｅＡｐｐｌｃａｔｉｏｎ（米）

中堅企業

【他社システム】

SAP(独） R/3
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Ⅱ．事業領域

新ＥＲＰの特徴新ＥＲＰの特徴

自社の業務プロセスに自社の業務プロセスに合わせ合わせ
たカスタマイズたカスタマイズが可能

段階的なシステム導入が可能段階的なシステム導入が可能
が可能

1.1. 低コストの実現低コストの実現
必要に応じた最小限のカスタマイズで費用対効果
の高いシステム導入が可能。

業種別に用意されているソリューション製品群。

オプションコンポーネントによるコスト削減（ミニマム
化）。

2.2. 短納期でのシステム構築が可能短納期でのシステム構築が可能
完成したパッケージをベースにした開発による納期
の短縮。。

オプションコンポーネントとの組み合わせによる短
納期を実現。

3.3. 既存システムとの融合既存システムとの融合

必要としている部分に新たなシステムを追加導入・
改善を行い、既存システム
（ R/3,GLOVIA,BaanERP等）と融合をすることにより、
最小限の投資で新たなシステムの構築が可能。

1.1. システムアップによる導入システムアップによる導入

スタンドアロン→LANPACK→新ERP

2.2. 業務単位での導入可能とする業務単位での導入可能とする33つつ
のデータベースのデータベース

人：人事・給与・就業管理
物：販売・仕入・在庫・顧客管理
金：財務会計・固定資産・債権債務・法人税

3.3. コアプログラム（通常機能）にカスコアプログラム（通常機能）にカス
タマイズを加えた導入が可能タマイズを加えた導入が可能

奉行新ERP＋追加カスタマイズ
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Ⅱ．事業領域

成長の軌跡①成長の軌跡①

ﾌﾞﾛｰﾄﾞﾊﾞﾝﾄﾞ対応ﾌﾞﾛｰﾄﾞﾊﾞﾝﾄﾞ対応

＜＜MSMS--DOSDOS＞＞ ＜＜WindowsWindows＞＞ ＜＜InternetInternet＞＞

StandaloneStandalone Standalone+LANStandalone+LAN StandaloneStandalone＋＋LANLAN＋＋NETNET

中小企業中小企業 中小企業＋中堅企業中小企業＋中堅企業 中小企業＋中堅企業＋金融機関＋中小企業＋中堅企業＋金融機関＋SOHO+SOHO+会計事務所会計事務所

WindowsWindows9595

LANLAN

＜＜Y2KY2K特需＞特需＞

..NETNET

ｼｽﾃﾑｼｽﾃﾑ
環境環境

形態形態

95/1295/12期 01/301/3期期 期
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成長の軌跡②成長の軌跡②

0

2,000
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6,000
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10,000

12,000

14,000
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（
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円
）

0

1 ,000

2,000

3,000

4,000

5,000

6,000

7,000

営
業
利
益
（
百
万
円
）

売上高

営業利益

売上高 3942 4718 1075 5,869 8,079 10,245 12,471 10,910 11,268 12,443

営業利益 970 1069 191 1,659 2,395 3,891 5,600 3,914 4,351 5,528

94/12 95/12 96/3 97/3 98/3 99/3 00/3 01/3 02/3 03/3

Ⅱ．事業領域

新新ERPERP出荷開始出荷開始

ﾌﾞﾛｰﾄﾞﾊﾞﾝﾄﾞ対応ﾌﾞﾛｰﾄﾞﾊﾞﾝﾄﾞ対応

WindowsNTWindowsNT,SQL,SQLｻｰﾊﾞｰ対応のｻｰﾊﾞｰ対応のLANPACKLANPACK出荷開始出荷開始

Windows95Windows95対応対応

Y2KY2K特需特需

決
算
期
変
更
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Ⅱ．事業領域

成長の軌跡③成長の軌跡③

業務業務++情報系情報系
（（WebWeb系）系）

1313製品製品++EBEB
（（LANLAN、、ﾒﾀﾌﾚｰﾑ、ﾒﾀﾌﾚｰﾑ、

WANWAN））

財務、給与、販売、財務、給与、販売、
仕入仕入ソリューションソリューション

..NETNET方式方式
WANWAN
分散分散++集中集中

ｸﾗｲｱﾝﾄｸﾗｲｱﾝﾄ//ｻｰﾊﾞｰｻｰﾊﾞｰ
LANLAN
分散分散

ｽﾀﾝﾄﾞｱﾛﾝｽﾀﾝﾄﾞｱﾛﾝ

コンピュータ環境コンピュータ環境

20~2,00020~2,000名名10~30010~300名名5~505~50名名ユーザーユーザー
規模規模

C#C#CC､､VC++VC++BasicBasic開発言語開発言語

3232bitbit､､64bit64bit3232bitbit88bitbit､､16bit16bit処理速度処理速度

..NETNETWindowsWindowsMSMS--DOSDOSＯＳＯＳ

ジャンプジャンプステップステップホップホップ
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Ⅲ．事業内容

営業体制営業体制

1.1. ＴＶＣＭなどＴＶＣＭなど

2.2. セミナーセミナー方式方式
会計士、会計士、ITITコーディネーター、金融機関とコーディネーター、金融機関とのの

タイアップタイアップなどなど

3.3. 展示会方式展示会方式

4.4. 無料体験スクール方式無料体験スクール方式

全員が日商簿記２級及びマイクロソフト認定技全員が日商簿記２級及びマイクロソフト認定技
術者の有資格者術者の有資格者
⇒営業員でなくシステムコンサルタント⇒営業員でなくシステムコンサルタント

–– 当社営業部員（システムコンサルタント）＋販売当社営業部員（システムコンサルタント）＋販売
パートナーでの顧客提案パートナーでの顧客提案

–– 当社＋販売パートナーによる独自イベント当社＋販売パートナーによる独自イベント

ユーザーユーザー
（約３５万社）（約３５万社）

販売店販売店
（約（約3,0003,000社）社）

当社当社
（全国１５ヶ所の営業拠点）（全国１５ヶ所の営業拠点）

地域密着型地域密着型

「無料体験説明会」「無料体験説明会」

連結会計セミナー２００２連結会計セミナー２００２

商法改正セミナー商法改正セミナー

「デフレ時代の経営手法で勝ち組へ」「デフレ時代の経営手法で勝ち組へ」

「勝ち組企業への再生・進化戦略」「勝ち組企業への再生・進化戦略」

「決算戦略セミナー」「決算戦略セミナー」

◆セミナーの開催例◆セミナーの開催例

ＴＶＣＭ中心ＴＶＣＭ中心 知識集約型知識集約型
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サービス・サポート体制サービス・サポート体制
Ⅲ．事業内容

一般一般
サポートサポート

ﾕｰｽｳｪｱﾕｰｽｳｪｱ

HPHP

OMSSOMSS
保守契約保守契約

奉行奉行
ｻﾌﾟﾗｲｻﾌﾟﾗｲ

ユーザーユーザー
サポートサポート

ﾛｼﾞｽﾛｼﾞｽ
ﾃｨｸｽﾃｨｸｽ

新新ERPERP
認定ﾊﾟｰﾄﾅｰ認定ﾊﾟｰﾄﾅｰ
制度制度

OBCOBCｲﾝｽﾄﾗｸﾀｰｲﾝｽﾄﾗｸﾀｰ
認定教育ｺｰｽ認定教育ｺｰｽ

MSMS社社
認定技術者認定技術者
教育ｺｰｽ教育ｺｰｽ

販売店販売店
サポートサポート

••サポートセンターのご利用サポートセンターのご利用

••プログラムディスク破損・紛失時の提供プログラムディスク破損・紛失時の提供

••上位システムへのアップグレード上位システムへのアップグレード

••最新製品へのアップグレード最新製品へのアップグレード

••機能改善版へのアップグレード機能改善版へのアップグレード

••OMSSOMSS会報誌「会報誌「TOPTOP　　NEWSNEWS」」のご提供のご提供
••法改正等への対応法改正等への対応

••その他

・・新ＥＲＰのカスタマイ新ＥＲＰのカスタマイ
ズを請負うことのできズを請負うことのでき
る開発パートナーのる開発パートナーの
認定制度認定制度

その他

・・OBCOBC奉行シリーズ奉行シリーズ
専用のオリジナルサ専用のオリジナルサ
プライ用品プライ用品

・訪問指導サービス・訪問指導サービス

・実践スクール・実践スクール
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ソリュー
ション
32%

関連製品
31%

サービス
37%

売上構成比売上構成比
Ⅲ．事業内容

ソリューションソリューション
・新ＥＲＰ、ＬＡＮＰＡＣＫ、・新ＥＲＰ、ＬＡＮＰＡＣＫ、
　ｽﾀﾝﾄﾞｱﾛﾝ、太鼓判など　ｽﾀﾝﾄﾞｱﾛﾝ、太鼓判など
　のﾊﾟｯｹｰｼﾞｿﾌﾄ　のﾊﾟｯｹｰｼﾞｿﾌﾄ
・地銀向けＥＢ・地銀向けＥＢ
　（　（OfficeBankOfficeBank))

サービスサービス
・・保守契約料（ＯＭＳＳ）保守契約料（ＯＭＳＳ）
・スクール売上（ユースウェア）・スクール売上（ユースウェア）
・指導料売上（ユースウェア）・指導料売上（ユースウェア）
・都銀向けＥＢの月額使用料・都銀向けＥＢの月額使用料

関連製品関連製品
・サプライ品（専門帳票類）・サプライ品（専門帳票類）
・奉行シリーズ連動他社製品・奉行シリーズ連動他社製品
・新ＥＲＰのカスタマイズ・新ＥＲＰのカスタマイズ
・都銀向けＥＢの受託開発・都銀向けＥＢの受託開発

プロダクト
（ソリューション＋関連製品）
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Ⅲ．事業内容

当社のＰＬ構造当社のＰＬ構造

5,528

4,592

2,322

0

2,000

4,000

6,000

8,000

10,000

12,000

賃借
料
11%

広告
宣伝
費
14%

研究
開発
費
21%

給与・
賞与
23%

その
他
31%

営業利益

売上原価

販管費

4,607

7,836

プロダクト
売上高

サービス
売上高

外注費

労務費
4%

材料費
44%

経費
3%

労務費
81%

外注費
14%

材料費
0%

経費
5%

◆プロダクトの売上原価◆プロダクトの売上原価

◆サービスの売上原価◆サービスの売上原価

＜＜売上高＞売上高＞ ＜＜売上高＞売上高＞
（百万円）

◆販管費◆販管費

49%

注）売上原価の明細は棚卸調整を除く
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Ⅲ．事業内容

当社の強み当社の強み

顧客満足度を常にチエック顧客満足度を常にチエック⑤⑤顧客主義顧客主義

ﾒﾝﾃﾅﾝｽ契約、ｻﾎﾟｰﾄｾﾝﾀｰ、ほかﾒﾝﾃﾅﾝｽ契約、ｻﾎﾟｰﾄｾﾝﾀｰ、ほか④④サービス・サポーサービス・サポー
　　トも重視　　トも重視

価格で価格で““勝負勝負””しない。しない。③③価格競争に巻き価格競争に巻き
　　込まれない。　　込まれない。

WindowsWindowsﾌｧﾝｸｼｮﾝ、新ＥＲＰほかﾌｧﾝｸｼｮﾝ、新ＥＲＰほか②②独自性がある。独自性がある。

中堅・中小企業中堅・中小企業//業務業務//ＭＳにフォーＭＳにフォー

カスカス
①①特定分野に特定分野に

フォーカスフォーカス

当社の特徴当社の特徴勝ち組企業勝ち組企業
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Ⅳ．市場における地位

市場における地位①市場における地位①
シェアシェア

（％）
～財務管理パッケージの導入シェア（～財務管理パッケージの導入シェア（20022002年度）～年度）～

（％）

6.4

30.4

14.4

20.0

1.6

23.2

0

5

10

15

20

25

30

35

40

SM
IL
Eα
財
務
管
理

勘
定
奉
行

弥
生
会
計

PC
A会
計

会
計
王

そ
の
他

ノーク・リサーチ　「2002年民間企業のITパッケージ利用実態調査報告」

国内中堅・中小企業のITアプリケーションパッケージの導入状況に
関する実態調査調査

対象：全国7000社の年商5億円以上500億円未満の民間企業。

件数ベース
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Ⅳ．市場における地位

市場における地位②市場における地位②
シェアシェア

（％）
　～販売管理パッケージの導入シェア（　～販売管理パッケージの導入シェア（20022002年度）年度） ～～

（％）

8.2

4.9

16.4 16.4

13.1

3.3

37.7

0

5

10

15

20

25

30

35

40

ｽｰ
ﾊ
ﾟー
ｶｸ
ﾃﾙ
販
売
管
理

商
魂

SM
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Eα
販
売
管
理

商
・蔵
奉
行

弥
生
販
売

O
B
IC
7販
売
情
報
ｼｽ
ﾃﾑ

そ
の
他

＊評価は４点満点

ノーク・リサーチ　「2002年民間企
業のITパッケージ利用実態調査
報告」

国内中堅・中小企業のITアプリケーションパッケージの導入状況に
関する実態調査調査

対象：全国7000社の年商5億円以上500億円未満の民間企業。

件数ベース
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Ⅳ．市場における地位

市場における地位③市場における地位③
シェアシェア

（％）
　～ＥＲＰパッケージの導入シェア～　～ＥＲＰパッケージの導入シェア～

（％）

9.7

1.4 1.4

8.3

20.7

7.6
5.5

32.4

2.1

11.0

2.7

28.2

5.4

32.9
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シェア(02年）

シェア(03年）

＊評価は４点満点

ノーク・リサーチ　「2002年民間企業のITパッケージ利用実態調査報告」

国内中堅・中小企業のITアプリケーションパッケージの導入状況
に関する実態調査調査

対象：全国7000社の年商5億円以上500億円未満の民間企業。

件数ベース



http://www.http://www.obcobc.co..co.jpjp//

本資料には、将来の業績に関る記述が含まれています。こうした記述は、将来の業績を保証するものではなく、
リスクや不確実性を内包するものです。将来の業績は、経営環境の変化などにより、計画数値と異なる可能性
があることにご留意ください。又、本資料は情報の提供のみを目的としており、取引の勧誘を目的としておりま
せん。
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