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2021年3月期 第2Q決算の概況

3

売上高

13,780 百万円（12.0%減）

 ソリューション売上2,039百万円減（38.9％減）

 サービス売上678百万円増（7.9％増）

 売上高合計1,873百万円減（12.0％減）

売上総利益

11,565 百万円（10.6%減）

 原材料費(Azure、SQL、奉行連動ソリューション)265百万円減

 インストラクター外注費198百万円減

営業利益

5,597 百万円 （21.0%減）

 研究開発費101百万円増

 広告宣伝費128百万円増

 旅費交通費93百万円減

 合計で販売費及び一般管理費122百万円増

経常利益 6,161 百万円 （18.8%減）
 受取配当金が537百万円発生

当期利益 4,262 百万円 （20.3%減）

※（ ）内は前年同期比



21/3期

（百万円）
構成比(%)

第2Q

期初予想
構成比(%) 増減額 増減率(%)

売上高 15,654 100.0 14,310 13,780 100.0 △  1,873 △12.0

売上総利益 12,929 82.6 11,960 11,565 83.9 △  1,364 △10.6

販売管理費 5,844 37.3 6,150 5,967 43.3 122 2.1

営業利益 7,085 45.3 5,810 5,597 40.6 △  1,487 △21.0

営業外損益 506 3.2 400 564 4.1 57 11.3

経常利益 7,591 48.5 6,210 6,161 44.7 △  1,429 △18.8

当期利益 5,349 34.2 4,300 4,262 30.9 △  1,087 △20.3

対前年20/3期　第2Q 21/3期　第2Q

2021年3月期 第2Q決算の概況

4



売上・営業利益の推移（上半期ベース）

5

（売上高：百万円） （営業利益率：％）

売上高 13,780百万円（前期比：△12.0％）

営業利益 5,597百万円（前期比：△21.0％）
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（百万円）

（百万円）
構成比(%) 構成比(%) 前期比(%)

ソリューション 5,238 33.5 3,490 3,199 23.2 △38.9

　内、クラウド(IaaS,SaaS) 482 3.1 － 857 6.2 77.7

関連製品 1,816 11.6 1,490 1,303 9.5 △28.2

サービス 8,599 54.9 9,330 9,277 67.3 7.9

　内、クラウド(奉行Edge) 1,338 8.5 － 1,676 12.2 25.3

合計 15,654 100.0 14,310 13,780 100.0 △12.0

　内、クラウド合計 1,821 11.6 2,534 18.4 39.2

21/3期

第2Q

期初予想

20/3期 第2Q 21/3期 第2Q

品目別売上高

6

【ソリューション、サービスの推移】• 昨年上期は奉行ｉ/Ｖ ERP(Windows7対応)のサポート

終了と2019年10月の消費税改正による特需があり、今期

は反動減

• 新型コロナウイルスの影響による減少

• 9月単月ではクラウド(IaaS,SaaS)の受注システム数が

約700本あったが、売上は下期以降に反映

ソリューション

• 奉行連動ソリューションが175百万円減少関 連 製 品

• 奉行保守契約料と奉行クラウドEdgeで775百万円増加

• インストラクター指導料収入が72百万円減少
サ ー ビ ス



（単位：本） 構成比(%) 構成比(%) 前期比(%)

1,303 9.7 539 9.2 △58.6

NETWORK Edition 3,729 27.8 1,202 20.6 △67.8

Standalone 7,190 53.6 3,829 65.7 △46.7

1,198 8.9 260 4.5 △78.3

小計 13,420 100.0 5,830 100.0 △56.6

636 2,397 276.9

合計 14,056 8,227 △41.5

クラウド（Iaas,SaaS）

20/3期 第2Q 21/3期　第2Q

奉行i

奉行V ERP

Jシステム

ソリューション別出荷数量（本数ベース、バージョンアップ含む）

7
※新ERPはNetwork Editionに含んでいます（新規 90.3％減少、 バージョンアップ 72.1%減少）

新規本数 バージョンアップ本数

奉行V ERP 46.7％減少 68.3％減少

NETWORK Edition 59.3％減少 69.2％減少

Standalone 48.2％減少 46.3％減少

Jシステム 77.0％減少 88.2％減少

奉行i

前年との比較

※新ERPはNetwork Editionに含んでいます（19/9期 275本、20/9期 71本）



（百万円） 構成比(%) 構成比(%) 前期比(%)

売上高 15,654 100.0 13,780 100.0 △12.0

販売費及び一般管理費 5,844 37.3 5,967 43.3 2.1

販管人件費 2,068 13.2 2,081 15.1 0.6

研究開発費 1,413 9.0 1,514 11.0 7.2

広告宣伝費 307 2.0 435 3.2 41.7

地代家賃 268 1.7 320 2.3 19.2

減価償却費 195 1.2 186 1.4 △4.2

その他経費 1,592 10.2 1,429 10.4 △10.2

20/3期 第2Q 21/3期 第2Q

販売費及び一般管理費の内訳

8

注）伸率は前年同期比増減率

•新入社員が７３名入社した一方で、前期と比較して賞与の支給額が減少したため微増と

なった

販管人件費

研究開発費

•テレワークやイベントのオンライン開催により旅費交通費、展示会費、販売促進費が減少その他の経費

•TVCM放映料の増加広告宣伝費



貸借対照表－資産の部
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（百万円）
構成比

(%)

構成比

(%)

構成比

(%)

19/3比

増減額

20/3比

増減額

流動資産 109,774 76.3 116,152 81.2 116,795 80.2 7,021 643

現金預金 102,199 71.0 106,700 74.5 110,051 75.6 7,852 3,351

受取手形 1,598 1.1 1,724 1.2 1,372 0.9 △  225 △  351

売掛金 5,580 3.9 7,356 5.1 5,009 3.4 △  570 △  2,346

棚卸資産 221 0.2 208 0.1 214 0.1 △  7 5

その他 192 0.1 166 0.1 175 0.1 △  25 9

貸倒引当金 △ 25 -0.1 △ 3 0.0 △  28 0.0 △  3 △  24

固定資産 34,152 23.7 26,976 18.8 28,759 19.8 △  5,393 1,782

有形固定資産 405 0.3 505 0.4 444 0.3 38 △  61

無形固定資産 365 0.3 417 0.3 335 0.2 △  29 △  81

投資その他の資産 33,382 23.2 26,053 18.2 27,979 19.2 △  5,402 1,925

資産合計 143,926 100.0 143,129 100.0 145,555 100.0 1,628 2,425

20/3 20/919/9



貸借対照表－負債・資本の部
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（百万円）
構成比

(%)

構成比

(%)

構成比

(%)

19/9比

増減額

20/3比

増減額

負債 23,125 16.1 24,603 17.2 23,354 16.0 229 △  1,248

買掛金 324 0.2 289 0.2 214 0.1 △  110 △  75

未払金 675 0.5 763 0.5 655 0.5 △  19 △  108

未払法人税等 2,379 1.7 2,212 1.5 2,018 1.4 △  360 △  194

前受収益 11,144 7.7 14,909 10.4 13,134 9.0 1,989 △  1,775

退職給付引当金 2,286 1.6 2,493 1.7 2,726 1.9 440 233

その他 6,314 4.2 3,933 2.7 4,604 3.2 △  1,709 670

資本 120,801 83.9 118,525 82.8 122,200 84.0 1,398 3,674

資本金 10,519 7.3 10,519 7.3 10,519 7.2 0 0

資本剰余金 18,957 13.2 18,957 13.2 18,966 13.0 9 9

利益剰余金 82,092 56.9 84,821 59.3 87,204 59.9 5,112 2,383

有価証券評価差額金 14,580 10.1 9,575 6.7 10,856 7.5 △  3,724 1,280

自己株式 △ 5,347 △3.7 △ 5,347 △3.7 △  5,346 △  3.7 △  1 1

負債・資本 143,926 100.0 143,129 100.0 145,555 100.0 1,628 2,425

20/3 20/919/9



キャッシュ・フロー サマリー
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（百万円） 20/3 20/9

営業活動によるキャッシュ・フロー 12,488 5,504 税引前利益 6,161

減価償却費 283

売上債権減少額 2,698

前受収益減少額 △  1,775

法人税等支払額 △  2,098

その他 234

投資活動によるキャッシュ・フロー 129 △  272 投資有価証券の売却等 32

有形固定資産の取得 △  32

無形固定資産の取得 △  109

その他 △  162

財務活動によるキャッシュ・フロー △ 3,756 △  1,880 配当金支払い △  1,880

現金及び現金同等物の増加額 8,860 3,351

現金及び現金同等物期首残高 97,829 106,690

現金及び現金同等物期末残高 106,690 110,041

主な増減理由



2. 2021年3月期事業計画
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計画の前提

13

前年同期比1.4％増 305億円売 上 高
（参考：前期実績）

売上については、通期計画据え置き

販売費及び一般管理費は、9月より東京本社のフロア増床で地代家賃が増加。

テレワークやイベントオンライン開催により旅費交通費や展示会費、販促費減額の余地あり

上場リートからの配当金収入を8億円見込む

前年同期比 2.2％減 127億円営 業 利 益

前年同期比 3.8％減 135億円経 常 利 益

前年同期比 8.0％減 91.6億円当 期 利 益

（百万円） 上期実績 下期計画 通期計画 上期 下期 通期

ソリューション 3,199 5,180 8,379 5,238 3,447 8,686

関連製品 1,303 1,730 3,033 1,816 1,861 3,677

サービス 9,277 9,810 19,088 8,599 9,105 17,704

合計 13,780 16,720 30,500 15,654 14,414 30,068



2021年3月期 通期事業計画
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21/3期の法人税等実効税率：30.6％

（百万円） 構成比(%) 構成比(%) 増減額 前期比(%)

売上高 30,068 100.0 30,500 100.0 431 1.4

売上総利益 24,801 82.5 25,500 83.6 698 2.8

販売管理費 11,822 39.3 12,800 42.0 977 8.3

営業利益 12,979 43.2 12,700 41.6 △  279 △  2.2

営業外損益 1,050 3.5 800 2.6 △  250 △  23.9

経常利益 14,030 46.7 13,500 44.3 △  530 △  3.8

当期利益 9,957 33.1 9,160 30.0 △  797 △  8.0

20/3期 21/3期　計画



品目別売上高

15

（百万円） 構成比(%) 構成比(%) 増減額 前期比(%)

ソリューション 8,686 28.9 8,379 27.5 △  307 △3.5

関連製品 3,677 12.2 3,033 9.9 △  644 △17.5

サービス 17,704 58.9 19,088 62.6 1,384 7.8

合計 30,068 100.0 30,500 100.0 432 1.4

21/3期　計画20/3期

•奉行8シリーズサポート終了によるバージョンアップ需要を取り込む

(2022年4月サポート終了)

•オンラインセミナー（奉行クラウドフォーラム等）の推進による新規売上増加を見込む

•テレワーク等によるDX需要を取り込む

ソリューション

•奉行連動ソリューションの需要は一旦落ち着くと想定し、18年3月期と同水準を設定関 連 製 品

•新サービスによる新規売上増加

•社会保険電子化対応、テレワークにより奉行Edge(労務管理、勤怠管理、

年末調整、給与明細配信)の需要拡大

サ ー ビ ス
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（百万円）



クラウド（IaaS,SaaS）売上高と受注システム数の比較
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計上するため、受注システム数と
売上高の増加率に差異が生じる



品目別売上高（半期ベース）
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増減要因
2021/3

上期 下期

消費税10％
(特需の反動
減)

サブスク期間
配分

コロナ渦の販
売パートナー
営業活動

8系バージョ
ンアップ開始

クラウド、
Edge新製品
のリリース



3. 2021年3月期事業戦略
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OBCのビジョン

20

デジタルによってビジネスイノベーションを起こす

キャッシュレス ペーパーレス 自動化（RPA)

電子申請・電子申告 リモートワーク（在宅勤務）

AI BPO

クラウドセキュリティ

「業務のデジタル化」が前提

20

奉行V ERP（クラウドIaaSモデル）・・・・・ 中堅企業向け基幹システム
奉行クラウド（クラウドSaaSモデル）・・・・・ 中小企業向け基幹システム
奉行クラウドEdge （クラウドSaaSモデル）

・・・・・ 全従業員の業務効率化をサポートするクラウドシステム



2020 ©OBIC BUSINESS CONSULTANTS All rights Reserved.

OBCのデジタルトランスフォーメーションのコンセプト

5
DXを成功に導く

次世代マイクロソフトテクノロジーにネイティブ開発

2

業務環境の多様性に対応

いつでも
どこでも

プロフェッショナルの支援

職業専門家
ライセンス

41

高い業務レベルに対応

今まで以上の
高品質

機能性・スピード・
操作性

3

業務のデジタル化を実現す
る

つながる
ひろがる

テレワーク
多様な働き方対応

データ連携
APIエコノミー

専用ライセンスを
標準提供

21



2020 ©OBIC BUSINESS CONSULTANTS All rights Reserved.

多様な業務環境を提供し、業務の生産性を向上させる

奉行クラウドは、いつでも、どこからでも利用でき、
多様な働き方に対応します。

いつでも・どこでも

従来の奉行シリーズより、機能性・スピード・操作性すべ
てにおいて、「今まで以上」を実現しています。

今まで以上の高品質1 2

リモートワーク、在宅勤務／テレワークなど、
時間や場所にとらわれない働き方に対応

自宅

会社

外出先

従来の機能性に自動化機能を加え
精度と生産性を向上

今までと同じ業務ができる安心に加え、
自動化など、「業務のデジタル化」の実現により
今まで以上に速く・正確な業務が可能になります。

高速処理を実現するAzure SQL Database

(Premium)および、操作性を飛躍的に高める
WPF※の採用により、快適な業務を実現します。
※Windows Presentation Foundation

業務のプロも納得のスピード

22



2020 ©OBIC BUSINESS CONSULTANTS All rights Reserved.

業務をデジタル化(DX)し、より高いレベルで企業をサポートする

税理士・社労士などの職業専門家と一緒に利用できる
「専門家ライセンス」を標準提供しています。

職業専門家ライセンス

システムの垣根を超えて、かんたん・シームレスに
データを自動連携し、幅広い業務をデジタル化します。

つながる・ひろがる3 4

プロの支援を
受けながら

業務が可能に

様々な専門家にライセンスを提供可能

会計士・税理士 社労士 コンサルタント 融資担当 投資家

奉行クラウド

データが自動的につながり、
データ受入や入力作業が不要に

23
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次世代マイクロソフトテクノロジーネイティブ開発による安心・安全

Microsoftが毎年投資する、数千億もの研究開
発投資の成果を、奉行クラウド、奉行クラウドEdge
の各製品は自動的に享受することができます。

データの信頼性は最も重要です。
Microsoft Azureが提供するクラウドプラットフォーム、
SQLデータベース、クラウド開発環境（PaaS）を採用す
ることにより、継続的な「データの信頼性」を確保しています。

Windowsアプリを意識したユーザーインターフェー
スになっており、オンプレミスと同等以上のきめ細か
い機能性・操作性を実現しています。

5

世界トップレベルのセキュリティ

「データの信頼性」の確保 研究開発投資の成果を享受 Windowsアプリの使いやすさ

月間稼働率99.9％※１を保証

✔「Microsoft Azure」のSLA※2にて月間稼働率をコミット
※1 奉行クラウドが採用している「Azure SQL Database」の月間稼働率
※2 サービスレベルアグリーメント

マイクロソフトの

国内データセンターのみで

災害復旧対策を実現

✔日本国法に準拠

✔事業継続計画/災害復旧（BCP/DR※）対策に貢献
※ディザスターリカバリー

国際認証SOC1,SOC2報告書を取得
「奉行クラウド」は、財務報告に係る内部統制を対象とした「SOC1 Type2」報告書、セキュリティに係る内部統制を対象とした「SOC2 Type2」報告書を取得しています。

・すべてのデータを暗号化
・あらゆる通信をSSLで保護

・パスワードポリシーの設定
・複数製品へのシングルサインオン

暗号化による

強固なデータ保護

24時間365日運用監視
脅威に対する備えは万全

ＯＢＣｉＤによる

安心のアクセス

・定期的な脆弱診断の実施
・WAF（Web Application Firewall）の設置

世界140か国で運用され、国際的なコンプライアンスに準拠

Microsoft Azureは、140か国・2,000万以上の企業に利用されており、ISO 27001、HIPAA、
FedRAMP、SOC1、SOC2 などの国際的な業界固有のコンプライアンス標準を満たしていま
す。
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OBCで進めるDXプラットフォーム

Webアプリ

金融機関

クラウド
サービス

申請・申告
データ

取引データ

分別
データ

役所

Webアプリ

クラウド
サービス

入出金
データ

マスター
データ

取引
データ

データ自動連携 業務を自動化 データ活用・連携

全25システム
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連携支援ツール

その他 業種向け

プロジェクト収支管理工事原価管理

経
理
・
財
務
会
計

経
営

BI・ダッシュボード経営管理・財務情報分析

債務管理・債権管理

AI－OCR

経費精算

Fintech

クラウド
ファクタリング

金融API連携 法人向けプリ
カ

サブスクリプション管理

海外法人管理

収納代行

手形管理

物品管理（固定資産管理）

人
事
労
務

人材管理

旅費精算 人事異動届出 給与明細配信

給与前払い

目標管理

年末調整申告書

社会保険帳票/e-Gov

勤怠管理

人事評価

安否確認/BCP

販
売
管
理

案件管理・SFA

全
社

ワークフロー グループウェア

AIチャットボッ
ト

Tech

業
種

RPA アプリ基盤 認証基盤/シングルサインオン

顧客管理・CRM

CTI

伝票・帳票出力

請求書発行業務（請求電子化）

生産管理
Web受発注／EDI・EOS

Web受発注／EC（BtoB） EC・ネットショップ（BtoC） ネットショップ管理

Te
ch

入出荷・検品・倉庫管理

POSレジ

生鮮流通業向け荷割食品卸・酒類卸小売

工場向け設備管理
割

案件管理・進捗工程管理 車両運行管
理

美容室業務管理 レンタル業業務管
理

運送・運輸業業務管理

請求書受取

食品業販売管理

個別業種対応販売管理

海外取引・貿易管理

不動産賃貸業

※ ※ ※

※ ※

※

※

※

※

※

※

※ ※

※※ ※ ※

※

※

※ ※

※ ※※※

※

※※

※ ※

※ ※※

※ 一部、今後連携予定のサービスを含んでいます。

※

データ分析・通知

さらにつながるひろがるAPI

連携済みソリューション68システム（2020年9月末）
約200種類の奉行ソリューションと順次連携予定
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【営業施策】デジタルコンテンツによるニーズ発掘活動の強化

営業リード
案件として

接点や見積

無料DL
Or

セミナー誘導

メール オンライン
セミナー

【顧客接点】
フォローアップ
（オンライン相談）

パートナー
連携

インサイド
セールス

●製品の紹介
年末調整申告書クラウド オンラインデモ
奉行Cafe -奉行クラウドを気軽に体感♪- など

●時事情報
現代型労務問題Q&Aセミナー 《労働時間＆残
業代》
上場準備企業のための、“収益認識基準”はじ
めの一歩 など

●パートナー共催

●在宅勤務/テレワークデジコン
経理・総務業務の
在宅勤務/テレワーク実践手法

●テレ総務デジコン
「これから」の総務人事に求められる
業務のあり方とマネジメント

●テレ経理デジコン
”経理のため“の
業務別テレワーク成功事例

◆その他
商材別デジタルコンテンツ

Keyword
・テレワーク・経理・総務
・デジタル化
・ペーパーレス
・キャッシュレス

デジタルコンテンツ

デジタルビジネス
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2020年度 主な活動スケジュール

28

2020年
4月 10月

2021年
3月

販
売
戦
略

シ
ス
テ
ム
環
境

マルチクラウド戦略 IaaS or SaaS

働き方改革、電子化推進
• 労務管理電子化クラウドEdge（電子化対応）
• 奉行クラウドEdgeによる働き方改革推進

リモートDEMOセールス、リモートによる導入指導の活用

2022年4月の奉行8シリーズサポート終了に向けてバージョンアップ活動推進

2020年9月末時点 対象件数 64,200システム

新型コロナウイルス対策の強化（WEBセミナー、
リモートDEMO、リモート導入指導）

★PartnerConference
（10月9日オンライン開催）

2020年4月 大企業電子申告・電子申請義務化
 法人税及び地方法人税並びに消費税及び地方消費税
 健康保険、労働保険、雇用保険

★奉行クラウドフォーラム
（11月5,6日オンライン開催）

●Aiチャットボット実装

●奉行11シリーズ

●勘定奉行クラウド[個別原価管理編]

●総務人事電子化クラウドEdge

●奉行Edge 勤怠管理クラウド

●勘定奉行クラウド[建設業編]

●労務管理電子化クラウドEdge
名称変更・機能拡張

Pick Up
●奉行Edge請求書電子化クラウド

●奉行Edgeキャッシュレスクラウド
Pick Up

Pick Up



【補足】奉行Edge労務管理電子化クラウド
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ペーパーレス情報収集 かんたんな人事管理 電子申請情報活用

入社 結婚

住所変更 口座変更

出産・育児 退職・再雇用

1,000を超える管理項目
（固定/履歴管理項目）

社員情報の自動更新・蓄積

シームレスに電子申請
（e-Gov連携）

健康保険・厚生年金保険 被保険者資格取得届
健康保険 被扶養者（異動）届

／国民年金第３号被保険者関係届
雇用保険 被保険者資格取得届
健康保険・厚生年金保険 被保険者資格喪失届
雇用保険被保険者資格喪失届
雇用保険被保険者離職証明書

活用するたまるあつまる

●企業独自の書式に合わせた申請フォームの自由設計

●いつ、どこにいても、スマホやパソコンからWeb提出

● WEBワークフローではんこレス

情報収集

データ蓄積

情報活用

●企業独自の管理項目設計、データベース拡張

●従業員向け業務シナリオの自由設計

●労働条件通知書（雇用契約書）の電子化



【補足】奉行Edge請求書電子化クラウド

従来まで

 請求書印刷
 仕分け/押印
 封入
 郵送

これから

すべて

不要

10
時間

0.4
時間

作業時間

作業時間

削減効果 96%
（200件処理する場合）請求電子化

マスタ設定要らずですぐ使える

 商奉行クラウドの請求先マスタと直接連携

 請求締め後のデータを基に請求書を電子データ化

2

タイムスタンプ機能でペーパーレス化

 送付側でタイムスタンプを付与でき、
請求書の紙保管が不要に
※ 2020年度 電子帳簿保存法改正

3

請求先へ

○○商
事

請求書

郵送代行

オプション
（将来予定機能）

請求書を電子化＋自動配信

 OBC専用請求書
 オリジナルフォームにも対応
 スケジュール機能で自動配信

1

請求請求書を電子化して自動配信でき、印刷や郵送の作業が0に
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奉行Edgeキャッシュレスクラウド

立替・精算
不要

アプリで
報告

仕訳を
自動化

サービスの3つの特長

Mastercard🄬付き、法人プリペイドカードサービス。

法人キャッシュレスの特例に対応し、領収書の破棄

が可能。

税理士が監修した標準運用ガイド付き。

最短・最速で運用を始められる！

現金をキャッシュレスにすれば、業務がなくなります

クレジットカードにはない
手軽さと便利さ

【補足】奉行Edgeキャッシュレスクラウド
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本日はありがとうございました。

www.obc.co.jp

本資料には、将来の業績に関る記述が含まれています。こうした記述は、将来の業績を保証す
るものではなく、リスクや不確実性を内包するものです。将来の業績は、経営環境の変化などによ
り、計画数値と異なる可能性があることにご留意ください。又、本資料は情報の提供のみを目的
としており、取引の勧誘を目的としておりません。

32


