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on Demand




Una experiencia de emprendimiento
personalizada que te ayudara a desarrollar

tu idea o proyecto de negocio, como parte de
la Ruta de Emprendimiento Anahuac Mayab.
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(JA ‘esté

dirigido?

A ti alumno, que tienes un
proyecto o idea de negocio
que quieres potencializar
y hacerlo realidad.







 Lean Startup

* Propuesta de Valor
 Taller de Prototipos
e Analisis Competitivo
e Storytelling

* Taller de Pitch

e Demo Day






1.Lean Startup

Conoce las metodologias

actuales para desarrollar
tu negocio o producto.

Objetivo

* Entender de forma basica
los modelos agiles para el
modelado de negocios.

* Concepto de Modelo de
negocio.

* Diferencias entre modelo
de negocio y plan de
negocio.
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« Conceptos -
basicos de
Lean Startup.

 Definicion
de primeras
hipétesis.

 Primer Canvas.



2. Dwepuesta
de valor

Ayuda a tus prospectos
a entender cual es tu diferenciador
y qué obtienen al convertirse en tus
clientes.

Objetivo

* Descubrimiento de clientes: ¢ Insights (validaciones) de
primeras validaciones. primeras hipoétesis.

* La innovacion y los negocios ¢ Retos especificos.
escalables.

 Ejercicios de observacion,
 Disefio centrado en el empatia y entrevistas.
usuario.
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3. lallen de
Prototipos

Aprende herramientas que te permitiran
obtener conocimiento validado sobre tus
potenciales clientes.
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Conoce a tus competidores y
analiza |a forma en |la que trabajan.

Objetivo:

e Dimensionar
|la oportunidad.

« Mapa de Analisis
Competitivo. 3

 Clasificacion
de la Competencia. l




Descubre técnicas que te ayudaran
a conectar con tus usuarios a través
de una historia.

* La comunicacion de la promesa
y avances de la startup a través =

del pitch.
 Disefar, prototipar y evolucionar
la historia que contaran en su pitch.

* Primera preparacion de pitch.




Preparate para vender tu
proyecto ante cualquiera.

Objetivo:
e Elaborar tu Pitch Deck.




Presenta tu proyecto a evaluadores reales
y recibe valiosa retroalimentacion.

Objetivo:

» Seguimiento al descubrimiento < Revisién de avances en
de cliente y la identificacion del hipétesis, y experimentos.
problema y primer diseiio de

solucién.




¢,Quitn me

ayudara?




Delfina Guedimin: Rubén Mota Alejandro Sanchez

Joaquin Morales Francisco Massieu



ch me deja esta
expeviencia?

Al terminar las 7 etapas podras:

* Presentar tu proyecto en el Demo
Day (ante un panel real de evaluadores)

e Conocer a emprendedores como tu
e Crear vinculos con expertos
e Encontrar socios estratégicos

* Recibir asesorias personalizadas vy
contenidos de valor

* Obtener acceso a los proximos
tecniA talks



Karen Abigail
Gonzalez

@ parquetecnia@anahuac.mx G (999) 942.4800 Ext. 625
0 Parque TecniA Anahuac Mayab @ (@parquetecnia Q (@tecniAnahuac
@ Parque Tecnia @ anahuacmid.mx/StartingUp-OnDemand



tecniA

Parque Tecnolégico y de Innovacion





