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Agenda

Por qué bloguear ayuda al Inbound marketing

Cdémo crear un buen blog
Coémo luce un blog publicado 3 exitosamente



T

Ingresa tus preguntas en la
herramienta de



; Qué en este webinario?

Coémo crear un blog en HubSpot
Mejores practicas de blogging
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La Ruta Inbound

El 89% de los
usuarios en linea
utiliza buscadores

para hacer compras

WEBSITE SOCIAL ANUNCIOS a través de Internet.

ATRAER

La publicacién de
contenidos genera 3
veces mds oportunidades
de venta que el marketing

LANDING- FORMULARIOS tradicional y cuesta un

CONVERTI R PAGES 62% menos.

Las empresas que

@ @} 0 % emplean la nutricién de
[N oportunidades de venta
generan un 50% mds de
EMAIL MARKETING BASE DE DATOS LEAD- ventas a un coste un 33%
MARKETING AUTOMATION DE CONTACTOS SCORING menor.

CERRAR

El 88% de los consumidores
han leido comentarios en
linea para determinar la

HUBSPOT CONNECT SMART CORREOS REPORTING & calidad de tu empresa.
DELE'TAR PARA INTEGRACIONES CONTENT TRANSACCIONALES ANALYTICS







bloguear



= es un lugar para publicar
regularmente y promover
contenido nuevo relacionado con
tu negocio e industria

ol



Metodologia Inbound Marketing

ATRAER CONVERTIR CERRAR DELEITAR
@ ‘ @ Promotores
Blog Llamadas a la accion Email
Palabras Clave Formularios Herramientas Smart Content

Redes Sociales Paginas de destino Workflows Redes Sociales



Metodologia Inbound Marketing

ATRAER CONVERTIR CERRAR DELEITAR
Blog Llamadas a la accién Email Eventos
Palabras Clave Formularios Herramientas Smart Content

Redes Sociales Péginas de destino Workflows Redes Sociales




Metodologia Inbound Marketing

ATRAER CONVERTIR CERRAR DELEITAR
Blog Llamadas a la accién Email Eventos
Palabras Clave Formularios Herramientas Smart Content

Redes Sociales Paginas de destino Workflows Redes Sociales




Destacate como experto en

tu industria.




Promueve tus propuestas estrategicamente.

Si el visitante quiere saber mas, proporcionarle el siguiente paso

. Quieren aprender mas
sobre este tema?

GESTION DE CLIENTES

Q

proceso de generacion de oportunidades de venta, mejoras la calidad
de las oportunidades y aumentas tus ingresos.

Nota del editor: este articulo se publicé originalmente en julio de 2013 y
se actualizé con fines de precision y exhaustividad.

' Como generar
oportunidades

c\
£/ de venta

Como generar mas
oportunidades de ventas

Aprende como convertir los visitas o tu pagina web

Originally published febrero 7 2018, updated
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. Quieren suscribirse?
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Mejores Practicas en los

-> Elige un tema y un titulo.

-> Formatea y optimiza la publicacion.

-> Promueve tus propuestas en tu blog para
aumentar la generacion de prospectos.

-> Promueve tus blogs posts.

-> Analiza el rendimiento de tus blog posts



Mejores Practicas en los

-> Elige un tema y un titulo.

-> Formatea y optimiza la publicacion.

-> Promueve tus propuestas en tu blog para
aumentar la generacién de prospectos.

-> Promueve tus blogs posts.

-> Analiza el rendimiento de tus blog posts
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Elige un tema y un titulo.

Escribe contenido
educativo.

Responde las preguntas o
problemas a los que la gente
busca respuestas.

Hubs&t Software ¥ Precios Recursos v Partners v Sobre nosotros ¥
MARKETING | LECTURA DE 8 MIN.

8 Tendencias de
personalizacién que estan
reinventando el proceso de
compra de los clientes

Escrito por Carolina Samsing
@CaroSamsing

Si pensamos en las relaciones fuera de linea entre el cliente y la marca,

la lealtad del cliente (en parte) nace cuando la marca puede formar una
f relacién con el comprador con actos de cortesia. Por ejemplo, si la
empresa conoce las preferencias del cliente o le recomienda un
[ producto o servicio de acuerdo con lo que le gusta y lo que no.
in Uno de los desafios mas grandes que enfrentan las empresas en la

actualidad es crear la misma experiencia para los clientes en y fuera de
linea. En esencia, cuando se logra eso, lo llamamos «personalizacion» o
«marketing personalizado». Ya llegaremos a ese tema...

© ©°

El proceso de compra de cada cliente es Unico, ya que son personas

individualac v dindmirac can clic nranine decanc neracidadac v



Escribe sobre tu industria,

\ w




Elige un tema y un titulo.

Haz una lista de temas.

eoeeI

->» Cuales son las preguntas mas frecuentes?

-> Con gqué necesita ayuda tu buyer persona?

-> Qué deseas que la gente conozca acerca de tu industria?

-> Sobre qué hablan los blogueros de la industria, las redes
sociales y tus competidores?

B



Cuando eliges un tema,
analiza

Qué palabras claves utilizan las buyer personas?

Cuales estan asociadas con tu industria?

Escribe acerca de estos temas para ser encontrado y
empieza a ranquear mejor en los motores de busqueda.

Vi




Escoge para
concentrarte en cada blog.



Topic Clusters

. Tema Central
@ Subtemas

| Links




Tema:

Empieza concretando
un titulo y un tema

Para centrarte en un

solo angulo. Titulo:




Elige un tema y un titulo.

Hubs&t Software ¥ Precios Recursos v Partners v Sobre nosotros ¥

MARKETING | LECTURA DE 8 MIN.

I nCI uye u na 8 Tendencias de

personalizacién que estan

palabra Clave de reinventando el proceso de

compra de los clientes

‘ o I a I a r a Escrito por Carolina Samsing
° @CaroSamsing

Debe basarse en el tema que
has elegido para la

p u bl |Ca C| C') n. v Si pensamos en las relaciones fuera de linea entre el cliente y la marca,
la lealtad del cliente (en parte) nace cuando la marca puede formar una
f relacién con el comprador con actos de cortesia. Por ejemplo, si la
empresa conoce las preferencias del cliente o le recomienda un
[ producto o servicio de acuerdo con lo que le gusta y lo que no.
in Uno de los desafios mas grandes que enfrentan las empresas en la

actualidad es crear la misma experiencia para los clientes en y fuera de
linea. En esencia, cuando se logra eso, lo llamamos «personalizacion» o
«marketing personalizado». Ya llegaremos a ese tema...

© ©°

El proceso de compra de cada cliente es Unico, ya que son personas

individualac v dindmirac can clic nranine decanc neracidadac v



Elige un tema y un titulo.

HubSp%t Software v Precios Recursos v Partners v Sobre nosotros ¥
MARKETING | LECTURA DE 6 MIN.

Asi es como doblamos la

Deja Claro el valor demanda utilizando

herramientas gratis|(y como

del pOSt puedes hacerlo ti también)
[ J

Escrito por Ana lsabel Sordo
@anaisabelsorfer

Establece las expectativas
correctas — ;qué va a conseguir

el |eCtO r? v El afo pas-ado Jon Dick, el VP de nj\arketing de HubS.pot, reto al equipo
de Marketing a doblar las oportunidades de venta, si es que lo
lograbamos, lo podriamos llenar de slime (o como lo conocemos en mi
9

generacion, gak de Nickelodeon)

Ademas de doblar el nimero de demanda, estas oportunidades
in de venta tendrian que ser de buena calidad, es decir, que el
equipo de ventas las considerara como oportunidades viables.

Sobra decirlo pero...iEl equipo de Marketing lo
© logré! Y Jon Dick tuvo que pagar:



Elige un tema y un titulo.

Mantén el titulo a
menos de 60
caracteres.

Google solo muestra los
primeros 50-60 caracteres de
un titulo en los resultados de

blsqueda

P

inbound 4 Q

All News Images Videos Maps More Settings Tools

About 536,000 results (0.41 seconds)

La importancia de adoptar Inbound Marketing en Latinoamérica
5 esf e i i is'page
Aug 19, 2016 - A través de blogs, videos tutoriales, y otras formas de contenido practico, el marketer
puede iniciar y crecer una relacion positiva con sus clientes ... El atributo mds importante de Inbound
Marketing para los profesionales en Latinoameérica, es su enfoque en el desarrollo de relaciones
verdaderas con ...

Inbound Marketing: por qué es tan importante para tu Empresa - IEBS
https://www.iebschool.com » Blog » Marketing » Inbound Marketing v Translate this page
Y %% Rating: 5 - 6 votes

Feb 5, 2014 - El Inbound Marketing es un enfoque empresarial orientado a captar y atraer tréfico
cualificado para, posteriormente, convertir estas visitas en clientes.

La importancia del blog en el Inbound Marketing - Niu.Marketing
https://blog.niu.marketing/importancia-del-blog-en-inbound-marke... ¥ Translate this page

Es importante que se sepa diferenciar entre un blog personal y un blog empresarial. Este dltimo es una
gran oportunidad para generar interaccion con tus usuarios y dar a conocer tu producto, herramienta o
servicio. Un blog es importante en el Inbound Marketing porque funciona a manera de mostrador, en
donde las ...




Mejores Practicas en los

-> Elige un tema y un titulo.

-» Formatea y optimiza la publicacion.

-> Promueve tus propuestas en tu blog para
aumentar la generacion de prospectos.

-> Promueve tus blogs posts.

-> Analiza el rendimiento de tus blog posts



Formatea y optimiza la publicacién

Utiliza espacios
en blanco.

Esto permite al visitante
centrarse en el contenido, no
en el desorden.

;% Escnm or Carolina
f | Samsin
Q¥ BCaroSamsing

///' CiudaddeMascotas.com necesitaba una
estrategia y una plataforma de venta online

Hubsgit

Software . Precios Recursos « Partners . Sobre nosotros .

MARKETING | LECTURA DE &
MIN.

Como aumentar tus leads y
ventas por internet gracias
a Inbound Marketing
[historia de un cliente]

que probara que la venta enlinea era un canal

seguro y eficiente en Colombia. Necesitaban
f una web flexible que les permitiera atraer mas
= clientes, actualizar el contenido con facilidad y
entregar una experiencia de venta al usuario
que fuese simple y conveniente.

) Encontraron todo esto y mucho mas gracias a
una asesoria de Inbound Marketing realizada
por €l nueve equipo Latinoamericano de
HubSpot. Ademas, montaron una plataforma
de venta con la ayuda del partner de HubSpot
Eyeimagine y de un sitio web implementado
en el sist; de optimizacion de ¢ id
(COS) de HubSpot por la empresa Magento.

<< Descarga |a guia gratis para generar mas
oportunidades de venta >>

Métricas de éxito:

5x 3,000 30,000

A o P 01 (R —

Sobre la empresa

CiudaddeMascotas.com fue fundada en
Colombia a finales del 2012 como una de las
primeras tiendas de venta online 100%
digitales de productos para mascotas. Cuentan
con mas de 5,000 productes de alta calidad
entre los cuales estan: alimentos, accesorios,
juguetes y productos de aseo e higiene.
Cuentan con un equipo de médicos




Formatea y op

Usa encabezados
de seccion, vinetas
o listas enumeradas
para dividir la
informacion.

timiza la publicacion

HubSp\'ét Software ~ Precios  Recursos ~ Partners v Sobre nosotros v

contratar un community

manager en tu empresa

/'__\ Ezcrito por Yasnaya Guibert @
| | @Yasnayagm

-

MARKETING | LECTURA DE 3 MIN.

6 Razones por las debes

iDeberias o no tener un community manager en tu empresa? Esa es
una preg que habitual se hacen los directivos de las PYMES,
los auté y los emprended principiantes cuyos recursos son
aun limitados. Contratar a un community manager les parece una idea
demasiado alejada de su situacién actual.

Sin embargo, por pequefo que sea tu negocio, si vendes al
consumidor final (B2C), necesitas un community manager. Incluso si tu
negocio es algo local, como una peluqueria o un restaurante. Pero
iporqué?

<< Descarga gratis el kit para crear la estrategia comerdial en tus redes
sociales >>

Existen varias razones importantes por las que contratar un community
manager. Continua leyendo para saber mas sobre cada una de ellas.

1. Mejoraras la imagen de tu marca
Cuando un usuario busca en Google el nombre de una empresa y

obtiene pocos o ningun resultado de forma inmediata, su reaccién no
suele ser positiva.



Formatea y optimiza la publicacién

Negrita para la
informacion
importante.

Ayuda a los lectores a extraer
los puntos claves de la
publicacion

<< Descarga la guia gratis para crear una campafa de
seguimiento a prospectos >>

En el marco de la metodologia inbound, la generacién y seguimiento de
leads tienen lugar cuando el visitante se convierte en contacto y este se
va acercando a la decisiéon de compra para finalmente convertirse en
promotor.

Entender las etapas de decision del cliente

Existen muchos modelos de segmentacion del ciclo de compra, pero en lineas
generales podemos diferenciar tres grandes etapas:

» Exploracion. En esta fase, tus /eads descubren tu producto o servicio.

» Evaluacion. Aqui los leads ya conocen tu producto o servicio y quieren
saber mas acerca de ellos. Estan intentando determinar si tu oferta es la
que mejor responde a sus necesidades.

» Compra. En esta etapa, los /eads deciden adquirir tu producto o servicio,
por lo que se convierten en clientes.



Formatea y optimiza la publicacién

Incluye imagenes
para dividir el texto

HubSPt

MARKETING | LECTURA DE 6 MIN.

Asi es como doblamos la
demanda utilizando
herramientas gratis (y como
puedes hacerlo ti también)

Escrito por Ana Isabel Sordo
@anaisabelsorfer

Software v Precios Recursos v Partners

visualmente.

Coloca una imagen en la parte
superior de cada publicacion
para tentar a los visitantes a
leer mas

El afio pasado Jon Dick, el VP de marketing de HubSpot, reté al equipo
de Marketing a doblar las oportunidades de venta, si es que lo
lograbamos, lo podriamos llenar de slime (o como lo conocemos en mi
generacion, gak de Nickelodeon)

Ademas de doblar el nimero de demanda, estas oportunidades
de venta tendrian que ser de buena calidad, es decir, que el
equipo de ventas las considerara como oportunidades viables.

Sobra decirlo pero...iEl equipo de Marketing lo
logré! Y Jon Dick tuvo que pagar:

Sobre nosotros



Formatea y optimiza la publicacién

Optimiza el post alrededor de la long-tail keyword o subtema

La metodologia de ventas X

{} @& Secure | https://blog.hubspot.es

7 7 e
Esta en el -trtulo de |a @ Espaiiol v |Ventas+1857 8295060 v Q Iniciar sesién ’

>td Estd en el alt-text de las
pagina’?

. ’ )
HUbSp%t Software v Precios  Recursos v Partners v Sobre nosotros ¥ Ima g enes:
VENTAS | LECTURA DE 5 MIN.

La metodologia de ventas
inbound de HubSpot marca
el inicio de una nueva era
de ventas

Escrito por Laura Martinez Molera
@LauraMolera

Esta en la URL? Se usa en el cuerpo de

forma natural?

Estd en el titulo del

Estd en los
blog?

encabezados?

W El proceso de ventas tal y como lo conocemos ha dejado de funcionar.
La forma en que compramos ya no coincide con la forma en que

£ vendemos. Ha llegado la hora de cambiar, y HubSpot esta aqui para
ayudarte. En HubSpot, hemos desarrollado una metodologia de ventas

= inbound disefada para capacitar a los vendedores a adoptar la misma
mentalidad centrada en el consumidor que ponen en practica los

in profesionales del marketing. Ademas, ofrecemos un curso gratuito y la

rartificariAn da vantac inhaiind nara al narcanal da vantac



Formatea y optimiza la publicacién

Incluye enlaces
internos y externos
relevantes en el
mismo contenido..

10) Reachli

Ahord que las imagenes y videos se estan convirtiendo rapidamente en
elementos indispensables para las empresas, la tltima recomendacion

s una herramienta que mide y optimiza el contenido visual. Es
reconocido sobre todo por su anélisis de Pinterest.

Si llegaste hasta aqui leyendo y le diste click a varias de estas
herramientas te habras dado de cuenta de que, por cada una, hay otras
10 que podrian gustarte.

Como dijimos, todo listado es arbitrario. Estas son las 10 gratuitas que
hemos probado en GROU, aunque la que utilizamos actualmente es la
herramienta de Social Inbox de HubSpot ya que nos permite tener la
informacion mas relevante dentro de una misma plataforma de
marketing sin la necesidad de tener que acceder diariamente a
diferentes plataformas.

Lo mas importante es que entender el concepto de escucha activa,
esencial en toda estrategia de marketing digital.

Para poder escuchar, hay que detectar a tiempo las conversaciones
sobre la marca que se generan en el entorno online: por eso el
monitoreo es clave y es una de las cinco actividades mas importantes
para desarrollar el Inbound Marketing de cualquier empresa.

Te compartimos ademas las 5 mejores pracitcas para el manejo de redes
sociales para tu empresa jcomparte tus comentarios!




Mejores Practicas en los

-> Elige un tema y un titulo.

-> Formatea y optimiza la publicacion.

-> Promueve tus propuestas en tu blog para
aumentar la generacion de prospectos.

-> Promueve tus blogs posts.

-> Analiza el rendimiento de tus blog posts



Utiliza para promover
estratégicamente tus ofertas

/ actuales.




Promueve tus propuestas en tu blog para aumentar la

generacion de prospectos.

Para poder escuchar, hay que detectar a tiempo las conversaciones
sobre la marca que se generan en el entorno online: por eso el

I nCI uye I Ia madas a Ia monitoreo es clave y es una de las cinco actividades mas importantes

para desarrollar el Inbound Marketing de cualquier empresa.

3 4
aCC|on (CTAS) al Te compartimos ademas las 5 mejores pracitcas para el manejo de redes
. sociales para tu empresa jcomparte tus comentarios!
final de cada blog

IEBOOK GRATIS!
p08t° CADA RED SOCIAL TIENE
Apareceran en todas tus DIFERENTES ENFOQUES

P Y AUDIENCIAS

publicaciones, por lo tanto,
impactarédn un amplio
segmento de tus visitantes.

DESCARGAR EBOOK Practicas para echar a andar redes sociales



Promueve tus propuestas en tu blog para aumentar la

generacion de prospectos.

|nC|}J,)'e llamadas a la oo i sk
accion (CTAs) en
forma de banner.

Apareceran en todas tus
publicaciones, por lo tanto,
impactarédn un amplio
segmento de tus visitantes.



Promueve tus propuestas en tu blog para aumentar la

generacion de prospectos.

Incluye llamadas a la
accion (CTAs)
laterales.

Apareceran en todas tus

Download our latest ebook
publicaciones, por lo tanto,
impactarédn un amplio

segmento de tus visitantes.



Mejores Practicas en los

-> Elige un tema y un titulo.

-> Formatea y optimiza la publicacion.

-> Promueve tus propuestas en tu blog para
aumentar la generacion de prospectos.

-> Promueve tus blogs posts.

-> Analiza el rendimiento de tus blog posts

B



Promueve tus blogs posts.

10) Reachli

Ahora que las imagenes y videos se estan convirtiendo rapidamente en
elementos indispensables para las empresas, la Gltima recomendacion
es una herramienta que mide y optimiza el contenido visual. Es
reconocido sobre todo por su anélisis de Pinterest.

H az e n I aces Si llegaste hasta aqui leyendo y le diste click a varias de estas
herramientas te habras dado de cuenta de que, por cada una, hay otras
10 que podrian gustarte.

°
I nte rn os a tus Como dijimos, todo listado es arbitrario. Estas son las 10 gratuitas que

hemos probado en GROU, aunque la que utilizamos actualmente es la
o herramienta de Social Inbox de HubSpot ya que nos permite tener la
p ro p I Os b I og pOSts. informacion mas relevante dentro de una misma plataforma de
marketing sin la necesidad de tener que acceder diariamente a
diferentes plataformas.

Lo mas importante es que entender el concepto de escucha activa,
esencial en toda estrategia de marketing digital.

Para poder escuchar, hay que detectar a tiempo las conversaciones
sobre la marca que se generan en el entorno online: por eso el
monitoreo es clave y es una de las cinco actividades mas importantes
para desarrollar el Inbound Marketing de cualquier empresa.

Te compartimos ademas las 5 mejores pracitcas para el manejo de redes
sociales para tu empresa jcomparte tus comentarios!




Promueve tus blogs posts.

HUbSp%t m Software ¥ Precios Recufsos Partners v Sobre nosotros v

Publicaciones més populares

Los 25 atajos mas tiles para Google Chrome

MARKETING |LECTURA DE 9 MIN.

Guia paso a paso para crear una campana de
marketing navidefa

Aprovecha tu sitio
web.

MARKETING |LECTURA DE 11 MIN.

;Qué significan los emojis de Snapchat? (& =
MARKETING | LECTURA DE 9 MIN.

Publicaciones recomendadas

8 Tendencias de marketing para invertir en
2018

MARKETING |LECTURA DE 4 MIN.

Promueve las publicaciones mas
populares o recientes en la barra
lateral del blog y afiade un enlace

- [Guia gratis] Coémo generar mas lsisemmioh i it
a |OS b|OgS deSde tu pag|na Oportunidades de venta MARKETING | LECTURA DE 2 MIN.

p ri n Ci pa | d e n aveg a Ci é n Por qué despedi a mi agencia de marketing
MARKETING | LECTURA DE 16 MIN.

MARKETING | LECTURA DE 4 MIN.



Promueve tus blogs posts.

Comparte las
publicaciones en
las redes sociales.

Promuévelas cuando se publiquen
e incluye botones para compartir
en redes sociales en la parte
superior de la publicacion.

Tweets Tweets & replies Media

HubSpot
12h @

8 Tendencias de personalizacion que estan reinventando el proceso
de compra de los clientes

4

8 Tendencias de personalizacién que estan
reinventando el proceso de compra de los clientes

Descubre cémo la personalizacién web te permite mejorar tus tasas de
conversion al entregar una mejor experiencia de usuario.

BLOG.HUBSPOT.ES

o Me gusta (D Comentar /> Compartir

A Esther Hernandez, Beatriz Pefia Diez, Vane Diaz G y 11 personas mds les gusta
esto.

HubSpot Espaiiol @ @HubSpotEspanol - 12h v
8 Tendencias de personalizacion que estan reinventando el proceso de compra
de los clientes bit.ly/2EeY7I3 by @CaroSamsing

ndencias de personalizacion que estan reinventando el proceso ...

cubre cémo la personalizacion web te permite mejorar tus tasas de
/ersion al entregar una mejor experiencia de usuario

|.hubspot.es



Promueve tus blogs posts.

Promueve las
publicaciones via
email.

Envia contenido relevante a tus
buyer personas, incluye las
publicaciones en las newsletters, y
crea un email del blog para tus
suscriptores

® o o
Hola Melissa,
Esta semana en HubSpot Espafiol, te compartimos recursos para

motivarte este fin de mes y herramientas que te ayudaran a implementar
tus proyectos eficazmente.

18 Herramientas que necesita tu
agencia para gestionar proyectos

Si no estéas utilizando la tecnologia para gestionar tus proyectos, ya estas

empezando mal. Te recomendamos esta lista de herramientas que puedes
utilizar desde gratis.




Escribe consistentemente y
frecuentemente

/

@4“\! '
YA




Mejores Practicas en los

-> Elige un tema y un titulo.

-> Formatea y optimiza la publicacion.

-> Promueve tus propuestas en tu blog para
aumentar la generacion de prospectos.

-> Promueve tus blogs posts.

-> Analiza el rendimiento de tus blog posts.



Analiza el rendimiento de tus blog posts

Métricas para analizar el blog:

1. Revisa el nimero de visitas para cada blog publicado

2. Filtra tus articulos mas populares por tema, autor o canal de
promocion.

3. Revisa el nimero de clics en las llamadas a la accion (CTA) al
final de cada blog.

B



Analiza el rendimiento de tus blog posts

Vistas

Este mes ~ encomparacién con Periodo anterior ~

Periodo anterior ~ ® Vistas 3.667 w1847%
40k 1
I T
12
30k ;
20k E
10k E
i

ol
ok | ! ! | | |

1/4/2018 6/4/2018 11/4/2018 16/4/2018  21/4/2018 26/4/2018
Fecha de vista

1. Revisa el nimero de visitas para cada blog publicado

Todos los suscriptores ~

Este mes ~ en comparacién con Periodo anterior ~

Periodo anterior @ Suscriptores 0 0%

1/4/2018 6/4/2018 11/4/2018 16/4/2018 21/4/2018 26/4/2018
Fecha de vista




Analiza el rendimiento de tus blog posts

2. Filtra tus articulos mas populares por tema, autor o canal
de promocion.

Principales posts segun las vistas

Este m
PUBLICACION DEL BLOG VISTAS
5 Signs It's Time to Invest in Big Data 368 _
How 3 SMBs used Market Analysis to Gain a Competitive Advantage 346 _
Market Analysis for High Tech 340 _
Market Analysis for Education 336 _
Behavioral Marketing 33 _

Ver todos los posts segun las vistas
- |



Analiza el rendimiento de tus blog posts

3. Revisa el nimero de clics en las llamadas a la accion
(CTA) al final de cada blog.

Principales posts segtn los click-throughs " B—
PUBLICACION DEL BLOG VISTAS CLICS DE CTA TASA DE CLICK-THROUGH
Market Analysis for Education 336 13 _ 3,87%
Market Analysis for Retail 331 7 _ 2,11%
How 3 SMBs used Market Analysis to Gai... 346 7 _ 2,02%
How Big Data Works (in Less Than 1,000 ... 307 s 1R 1,95%
Behavioral Marketing 331

Ver todos los posts segtin los click-throughs %
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Mejores Practicas en los

-> Elige un tema y un titulo.

-> Formatea y optimiza la publicacion.

-> Promueve tus propuestas en tu blog para
aumentar la generacion de prospectos.

-> Promueve tus blogs posts.

-> Analiza el rendimiento de tus blog posts



;Se seleccion6 un buen tema?

posted (QUE ES POSTEDIN? BLOG  REDACTORES

GUIA PASO A PASO: ;:COMO
ENCONTRAR TERMINOS PARA SEO
EN GOOGLE TRENDS?

Tema Educativo

Publicado miércoles 26 octubre, 2016 - Mercedes Martinez -

Tema del que tus

buyer pe rsonas Google Trends es una herramienta que nos permite conocer qué es lo que SUSCRIBETE AL NEWSLETTER
. —P> estd en boca de todos y es tendencia. También nos deja analizar temas
quieren leer potenciales que podrfan convertirse en Trending Topics en cuestién de horas o Hommbe

minutos. Se trata de una extensién del gigante de Internet que es muy facil de
usar, para que cualquier internauta pueda consultarlo; y de gran eficacia, para
convertirse en una de las herramientas mas solicitadas por profesionales. E-mail

e
Escribir acerca de la comrmmri: | @ nkedn | [ B Facebook | | w Twiter

industria, no de ti mismo \ e

Si te encuentras en la etapa de la investigacién de palabras o conceptos claves para

afiadir a tu campania de marketing, o simplemente buscas keywords que posicionen Buscar...
mejor el post que estas a punto de redactar, toma en cuenta la siguiente Guia paso a

paso para encontrar los términos adecuados en Google Trends, que seguro

favoreceran el SEO de tu pagina o sitio web.
;CUANTO Y CON QUE
Pero antes de comenzar, es importante entender cémo es que Google Trends nos ﬁRECUENCIASE

Apellido




¢Han seleccionado un titulo convincente?

posted (QUE ES POSTEDIN? BLOG  REDACTORES

El titulo GUIA PASO A PASO: {COMO
oresalel ENCONTRAR TERMINOS PARA SEO
Sopresae EN GOOGLE TRENDS?

M en OS de 60 Ca ré Cte res / Publicado miércoles 26 octubre, 2016 - Mercedes Martinez -

Lon g_ta il keywo rd / Google Trends es una herramienta que nos permite conocer qué es lo que SUSCRIBETE AL NEWSLETTER

estd en boca de todos y es tendencia. También nos deja analizar temas

potenciales que podrfan convertirse en Trending Topics en cuestién de horas o Hosos
minutos. Se trata de una extensién del gigante de Internet que es muy facil de Apellido
usar, para que cualquier internauta pueda consultarlo; y de gran eficacia, para
convertirse en una de las herramientas mas solicitadas por profesionales. E-mail
El valor del blog
es Cl aro COMPARTIR: @ Linkedin ’ ‘ E3 Facebook ’ ‘ ¥ Twitter
BUSCADOR

Si te encuentras en la etapa de la investigacién de palabras o conceptos claves para

afiadir a tu campania de marketing, o simplemente buscas keywords que posicionen Buscar...
mejor el post que estas a punto de redactar, toma en cuenta la siguiente Guia paso a

paso para encontrar los términos adecuados en Google Trends, que seguro

favoreceran el SEO de tu pagina o sitio web.
;CUANTO Y CON QUE
Pero antes de comenzar, es importante entender cémo es que Google Trends nos ﬁRECUENCIASE



; Qué mejores practicas de formato identificas?

() Marketing Digital: 4 cosas que X

e 0O \ @ Secure | https://www.postedin.com/2018/04/03/marketing-digital-4-cosas-que-obsesionan-de-los-chatbots/ {7|

posted ¢QUE ES POSTEDIN? BLOG REDACTORES

PECARC A
ARG 8 IO

Ne grita —» 1. Mejoran la experiencia del usuario

CATEGORIAS

_Contenidos para redes
sociales

Encabezado de seccidn
Email Marketing
Inbound Marketing

Marketing de Contenidos

Marketing Digital

Imagenes

Posicionamiento SEO

Redactor Freelance

Espacios en blanco

¢Necesitas el reporte del clima? ;quieres leer los titulares noticiosos del dia? ;deseas
resolver una duda sobre un proceso de compra? Pues, todo ello y mucho més se RIS
puede lograr en un par de segundos, desde una misma interfaz conversacional y sin DESCARGA

restricciones de horarios. -, Wl EL EBOOK
: v
Los bots pueden gestionar los requerimientos de los consumidores, entregar una

respuesta satisfactoria e instantanea, y transformarse en un canal de soporte en
redes sociales, plataformas de mensajeria y sitios web. Es un ahorro de tiempo para
los clientes y una ventaja competitiva para las empresas que opten por esta
tecnologia. Pero, no es tan simple. ;Qué ocurriria si el Chatbot no es capaz de
interpretar lo que solicita el usuario? Ahi entramos en el drea de la inteligencia
artificial, lo que veremos mas adelante. LEE MAS DE




i El post esta optimizado para motores de busqueda?

() Marketing Digital: 4 cosas que X

& \ @ Secure | https://www.postedin.com/2018/04/03/marketing-digital-4-cosas-que-obsesionan-de-los-chatbots/ ¥ |
posted ¢QUE ES POSTEDIN? BLOG REDACTORES
—

; % TN LA T RN
PECARC A
ARG 8 IO

1. Mejoran la experiencia del usuario

Titulo de la pagina

CATEGORIAS

_Contenidos para redes
sociales

URL
Email Marketing
Inbound Marketing
Marketing de Contenidos
Marketing Digital

Alt-text en las imagenes

Posicionamiento SEO

Redactor Freelance

Cuerpo

¢Necesitas el reporte del clima? ;quieres leer los titulares noticiosos del dia? ;deseas
resolver una duda sobre un proceso de compra? Pues, todo ello y mucho més se RIS
puede lograr en un par de segundos, desde una misma interfaz conversacional y sin DESCARGA

restricciones de horarios. -, Wl EL EBOOK

v
Los bots pueden gestionar los requerimientos de los consumidores, entregar una

respuesta satisfactoria e instantanea, y transformarse en un canal de soporte en
redes sociales, plataformas de mensajeria y sitios web. Es un ahorro de tiempo para
los clientes y una ventaja competitiva para las empresas que opten por esta
tecnologia. Pero, no es tan simple. ;Qué ocurriria si el Chatbot no es capaz de
interpretar lo que solicita el usuario? Ahi entramos en el drea de la inteligencia
artificial, lo que veremos mas adelante. LEE MAS DE




¢ Estan promocionando las ofertas?

posted ZQUE ES POSTEDIN? BLOG REDACTORES

. ; . < S SUSCRIBETE AL NEWSLETTER
La tecnologia permite potenciar una estrategia de marketing digital, acelerando los procesos y —
llegando al corazén de los usuarios mediante innovacién. Un buen ejemplo, son los Chatbots . -4
7 AR ) 15 Nombre

que, correctamente disefiados, posibilitan mantener una conversacion atractiva y de valor. FO rm ato d € SUSCrli pCl on
Pero, ;qué los hace ser tan fascinantes? jconoce las 4 cosas que nos obsesionan de los Apeliido
Chatbots!

E-mail

SUSCRIBIRSE

COMPARTIR: M Linkedin ] [ B Facebook ] [ ¥ Twitter -
BUSCADOR

Lo que transmitimos construye realidad y genera sensaciones. Y justo ahi esta la clave del éxito en la —_—

interacciéon humano-robot; si nos gustan y sirven sus respuestas, lograra conquistarnos. En caso
contrario, cuando tenemos un didlogo mal configurado, la presencia del bot puede ser debut y b
despedida, sobre todo si el problema persiste en mensajes posteriores.

Por lo tanto, si lo incluimos en una estrategia de Marketing Digital, lo principal es definir objetivos

claros, saber quiénes seran los usuarios y tener la capacidad para elaborar una conversacién relevante, ;CUANTO Y CON QUE S d I | b
atractiva y fluida. Ese sera el ADN de nuestro Chatbot. RECUENCIA SE DEBE e uede Utl |Za rla arra
PUBLICAR EN EL BLOG? p

Ahora vamos a los detalles. ;Por qué estamos fascinados con estos software?

lateral para promover otra

1. Mejoran la experiencia del usuario Propu esta
DESCARGAR

TWACAOA W LK
AALCIR D A

CATEGORIAS

———
Contenidos para redes sociales
Email Marketing

Inbound Marketing

Marketing de Contenidos




; Estan promoviendo la publicacién?

posted (QUEESPOSTEDIN?  BLOG

La tecnologia permite potenciar una estrategia de marketing digital, acelerando los procesos y
llegando al corazén de los usuarios mediante innovacién. Un buen ejemplo, son los Chatbots
que, correctamente disefiados, posibilitan mantener una conversacién atractiva y de valor.
Pero, ;qué los hace ser tan fascinantes? jconoce las 4 cosas que nos obsesionan de los
Chatbots!

COMPARTIR: B Linkedin ] [ B3 Facebook ] 1 W Twitter

REDACTORES COMPRAR CONTENIDO

SUSCRIBETE AL NEWSLETTER

Nombre
Apellido
E-mail

SUSCRIBIRSE

Lo que transmitimos construye realidad y genera sensaciones. Y justo ahi esta la clave del éxito en la
interacciéon humano-robot; si nos gustan y sirven sus respuestas, lograra conquistarnos. En caso
contrario, cuando tenemos un didlogo mal configurado, la presencia del bot puede ser debut y
despedida, sobre todo si el problema persiste en mensajes posteriores.

Por lo tanto, si lo incluimos en una estrategia de Marketing Digital, lo principal es definir objetivos
claros, saber quiénes seran los usuarios y tener la capacidad para elaborar una conversacién relevante,
atractiva y fluida. Ese sera el ADN de nuestro Chatbot.

Ahora vamos a los detalles. ;Por qué estamos fascinados con estos software?

1. Mejoran la experiencia del usuario

BUSCADOR
et

Buscar... Q

;CUANTO Y CON QUE
RECUENCIA SE DEBE
PUBLICAR EN EL BLOG?

&
DESCARGAR
DL WHITEPAPPER

TWACAOA W LK
AALCIR D A

CATEGORIAS

———
Contenidos para redes sociales
Email Marketing

Inbound Marketing

Marketing de Contenidos

Botones para compartir en

redes sociales

Enlaces a las Ultimas
publicaciones



; Estan promoviendo la publicacién?

Tweets  Tweets & replies Media

Posts Postedin "
postedin @postedin - 2h v ™ eh
PR posted@  #RedesSociales: con 2.000 millones de usuarios alrededor del mundo,
postacs i Postedin #Facebook tiene un nuevo indicador "Breaking News" que de seguro dard Inbound Marketing vs Outbound Marketing
14hrs- @ mucho qué hablar en #MarketingDigital Corrientes con metodologias y enfoques distintos, pero complementarias si
: nos centramos en el publico. ...see more

Conoce los 5 aspectos que debe ofrecer un software de
#EmailMarketing y, qué es lo deberias considerar a la hora de
escoger uno.

iDescubrelo en el siguiente articulo!

#MarketingDigital

$
8

Conoce el nuevo indicador "Breaking News" de Facebook

Facebook ha realizado varios cambios durante el (ltimo afio. La mayoria, Inbound Marketing v/s Outbound Marketing
orientados a mejorar la experiencia del usuario. Ahora sorprende con otr... postedin.com
postedin.com )

2 Likes

& Like = Comment g Share

¢Qué deberia ofrecer un software de Email
Marketing?

Una parte importante del trabajo de Email Marketing, es el software que se
utilizara para simplificar y automatizar el trabajo. Estos sistemas deben...

POSTEDIN.COM

oY Like () Comment /> Share ®



iLa Biblioteca de EN VIVO
tiene un nuevo look!

https://academy.hubspot.es/webinars-en-vivo



iGracias!

Equipo EN VIVO
HubSpot



—
—

Alguna Pregunta?



