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1. Customer Showcases: qué y por qué
2. Cliente: Duromex - Partner: Los de Idea
3. Cliente: Grupo Orve - Partner: Hint

AGENDA



QUÉ APRENDERÁS HOY

1. Cómo dos clientes de HubSpot empezaron con Inbound 
desde cero



Ingresa tus preguntas
en la herramienta de  

Q&A
de Zoom. 



Customer Showcases: qué y por qué

#1



Historias de crecimiento de clientes 
de HubSpot en Latinoamérica 



Los de Idea
CDMX, México

Hint
Mérida, México



Duromex & Los de Idea

#2



Agenda

01
¿Quién es 
Duromex?

02
Quick Wins

03
Hubs y 
Herramientas

04
Estrategia

05
Resultados



Durotest es una empresa de iluminación 
con 50 años en el mercado mexicano 
que fabrica lámparas y luminarios de 
especialidad industrial.
Tomaron la decisión de comprar 
HubSpot para agregar un nuevo canal 
comercial.

01
¿Quién es 
Durotest?



a. Rediseño de Identidad de marca

02
Quick Wins





b. Diseño de Website: SEO + Catálogo 
digital estandarizado y actualizado

02
Quick Wins



c. Creación del perfil de “Vendedor Digital” 
que entendiera la herramienta de 
HubSpot

02
Quick Wins

d. Ventas a través del canal digital desde el 
primer mes



a. Marketing Pro: Email, Social Media, 
Anuncios, Landing Pages, Forms, Blog, 
SEO, Workflows

b. Sales: Negocios

03
Hubs y 
Herramientas





a. Segmentación: por industria (Listas), 
contenido de valor para cada una.

04
Estrategia





b. Educación: Producto Estrella, recorre 
todos los puntos de contacto, alcance al 
equipo interno, clientes B2B y nuevas 
audiencias.

04
Estrategia



05
Resultados









¿Haríamos algo diferente si lo 
hiciéramos otra vez?



Si comenzáramos de nuevo

1. Entender el proceso de negocio a profundidad en los 

primeros meses.

2. Actualización de los “Buyer Persona”.

3. Segmentación continua.



paola@losdeidea.com.mx

xavier@losdeidea.com.mx

losdeidea.com.mx



Grupo Orve & Hint

#3



01

Agenda

Quick Wins

Qué se logró durante 
los primeros 6 meses

02
Resultados & 
Métricas

Objetivos alcanzados y 
metas superadas.

03
Estrategias con 
mayor impacto

Estrategia con mayor 
impacto y la más 
innovadora.

04
Lookback

¿Haría algo diferente si 
lo hiciera otra vez?



Presentación del cliente

www.grupoorve.mx

http://www.grupoorve.mx


Presentación del cliente

www.grupoorve.mx

Marketing Hub

Sales Hub

Service Hub

http://www.grupoorve.mx


Lanzamiento de página web y 
propiedades digitales

1
Quick Wins

Presencia digital



De 0 a www.grupoorve.mx 

http://www.grupoorve.mx


Rápida y cómoda adopción de 
tecnología por parte de los vendedores 

1
Quick Wins

Ventas desde el tercer mes 



Rápida y cómoda adopción de tecnología 

por parte de los vendedores 
Valor promedio del producto: $3,500 dlls



Sesiones 
MQLs
SQLs

2
Resultados 
marketing Del 2017 al día de hoy



Del 2017 al día de hoy las sesiones 

aumentaron en un 782.77%

VS 



Del 2017 al día de hoy la captación de contactos 
y MQLs aumentaron en un 492.33% y 455.67% 

VS 



2017 vs 2018 vs 2019

2
Resultados 

ventas Comparación de métricas



Del 2017 al 2018 el número de ventas 
aumentó en un 296%

En monto $$ esto representó un 
aumento del 800%

Valor promedio del producto: $6,500 dlls

Valor promedio del producto: $3,500 dlls



Del 2018 al 2019 el número de ventas 
aumentó en un 75.6%

En monto $$ esto representó un 
aumento del 127.23%

Valor promedio del producto: $10,500 dlls

Valor promedio del producto: $6,500 dlls

Valor promedio del producto: $3,500 dlls



Estrategia con mayor impacto

&

Estrategia más innovadora
 

3
Estrategias



Estrategia de mayor impacto: Ciudad 
Central

● En 2019 ORVE lanza su nuevo 
producto Ciudad Central

● “Do the opposite framework”

● Uso de Topic Clusters + Keywords

https://www.grupoorve.mx/ciudad-central

https://www.grupoorve.mx/ciudad-central


Estrategia más innovadora: Test del 
inversionista

● Ofertas de contenido interactivas que desplazaran a los e books



Lookback

¿Haríamos algo diferente si lo hiciéramos 
otra vez?



¿Quiénes somos?

Andrea Bates
Consultor Inbound 
Email: andrea.b@hint.mx

www.hint.mx 

Somos           la agencia más grande de México

mailto:andrea.b@hint.mx
http://www.hint.mx


Empecemos con las   

preguntas
de Zoom. 



Thank you¡Gracias! 


