
POTENZIELLE ANGEBOTE DURCH 
OPEN BANKING 

(VORLÄUFIG)
AGGREGATIONS- 
PLATTFORM

VERMÖGENSVERWALTUNGS-
PLATTFORMEN

KREDITRAHMEN- 
DASHBOARDS

OPTION 2
AGGREGATIONS-
PLATTFORMEN

B2B

B2C

B2C

B2B

KREDITWÜRDIGKEITS-

Höhere Quantität und Qualität der 
Bonitätsinformationen

B2B

B2C

IDENTITÄTSPRÜFUNG 
UND KYC

Nicht-FS-Produkte und Benutzer

B2B

B2C

INTERNATIONALE 
ÜBERWEISUNGENB2B

DYNAMISCHE PAYROLL
Automatisierung des Lohnprozesses
für Unternehmen

B2B

B2C

LOYALTY PROGRAMME
Autom. Management von Kunden-
bindungs- und Rabattprogrammen

 

B2B

B2C

OPTION 1
PROZESS-
OPTIMIERUNG

OPTION 5 
BERATUNGS- 
UND ANALYSE- 
TOOLS

MONEY MANAGEMENT
Beratung der Kunden, wie sie effektiver
Geld sparen/investieren können

B2B

B2C

MARKTPLATZ
Plattform für Produktvergleiche
zwischen Drittanbietern

B2B

B2C

MASSGESCHNEIDERTE
KREDITE
Analyse der Ausgabendaten zur
Bereitstellung von maßgeschn. Krediten

B2B

B2C

DISPO-
ENTKOPPLUNG

Förderung von Produktempfehlungen

B2C

KLEINSTERSPARNISSE 
UND EINLAGEN
Tool zum Sparen kleiner Beträge aus
verfügbaren Einlagen

B2B

B2C

CASHFLOW 
MANAGEMENT
Automatisiertes Management von

B2B

B2C

OPTION 3
ERWEITERTES 
BANK-
PRODUKT- 
ANGEBOT

GEBÄUDE-
MANAGEMENT
Analyse von Betriebskostenabrechnungen 
zur Förderung von Produktempfehlungen

B2C

INTEGRIERTE BUCHHAL-
TUNGS-, AUDIT- UND 
STEUERDIENSTLEISTUNGEN
Verwaltung von Geschäftskonten

B2B

STEUER- UND VERMÖGENS-
MANAGEMENT
Integration von Beratungs- und Manage-
ment-Tools für die eigenen Finanzen

B2C

GRUND-/IMMOBILIEN
MANAGEMENT
Beratung und Management von
Immobilienvermögen

B2B

B2C

OPTION 4
ERWEITERTES 
PRODUKT-
ANGEBOT VON 
NICHT-BANKEN

OPEN BANKING 
WERTSCHÖPFUNG

QUELLE: 

UMSATZ

PAY PER USE MODELL PROVISIONSMODELL

WERBUNGDATENVERKAUF

KOSTEN

OPEX REDUKTION CAPEX REDUKTION

BEWERTUNG

MARKTANTEIL

PRÜFUNG

Einfache und schnelle internationale
Überweisungen

Einzelansicht der Kundenfinanzen
über mehrere Anbieter hinweg

Eine Plattform zur Verwaltung mehrerer
Vermögensverwaltungskonten

Konsolidierte Ansicht mehrerer
Kreditlinien

Vorabzahlung oder ein 
abonnementbasiertes
Modell für Dienstleistungen

Kommissionsgebühr für
empfohlene Dienste von
Drittanbietern

Verkauf von aggregierten
Daten und Trendanalysen

Mobile Plattformen nutzen, um für
andere Dienste (intern und extern)
zu werben

Statt interner Ressourcen
effizientere Dienste von Drittan-
bietern nutzen, um Kosten
zu reduzieren

Reduzierung der Kosten für 
Technologieänderungen durch 
Drittanbieter und Entwickler-Gemein-
schaften bei Neuentwicklungen

Maximierung der Kundengewinnung und -bindung, um eine
höhere Eigenkapitalbewertung zu erreichen, indem Produkte
kostenlos oder zu stark reduzierten Preisen im Vergleich zu
etablierten Anbietern angeboten werden

Datensammlung von NDGIT/ Strategy& „the future of banking is open – how to seize the Open Banking opportunity“ pwc, ODI




