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Vilken känns mest intressant?
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…och reklam påverkar på samma sätt inom B2B!

IBM promotional and advertising spending worldwide 
2008 to 2017 (million USD)

✓ Kännedom
✓ Närvaro
✓ Intresse och trygghet

➢ Ökad försäljning



5

Riktade budskap ger säljaren fördelar



Case: Ericsson öppnade dörrar genom ABM

Annika Svensson

Råda Consulting
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Varför Ericsson & Account Based Marketing?

o Ny marknad

o Nya ”prospects”

o Nya säljare
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Varför smart annonsering driver försäljning?

o Vi syns på vår marknad och bygger förtroende

o Rätt kunder ser och gillar oss

o Marketing och sales jobbar mot samma mål

>>>  Vi säljer snabbare, oftare och till högre värde
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Varför inte ta chansen redan nu?

Gör som jag:
Gör din egen annons!

https://vendemore.com

https://vendemore.com/


Vendemore
We know Account Based Advertising


