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VINNARE UTSES

Alla som kan och vill
nominerar sina kandidater
utifran ett antal kriterier.

Nomineringsprocessen
avslutas.

Med hjalp av enkéten
utses tre finalister i

Alla som har blivit
nominerade och som
uppfyller kriterierna far

Afférsinformationsexperten

UC genererar ytterligare SalesOnly analyserar

Saljanalysexperten
ProSales WinLoss
genererar ytterligare
kandidater i priskategorin
séljare.
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GEORGI GANEV JACKIE KOTHBAUER
VD Kinnevik Digital strateg
. ‘ \
|
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MICAEL DAHLEN LISA EKSTROM MADDJA NAZARI
Professor Handelshégskolan VD Kamoja VD Leadfront
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JENNY BERGE ANDERS HUGOSSON ERIK THOREN
VD SalesOnly VD UC Partner Huthwaite

respektive priskategori.

Séljrekryteringsexperten

kandidater i svara pa ett antal fragor i kandidaterna i
priskategorierna féretag en enkat. priskategorierna chef och
och verktyg. séljare.

Juryn bestaende av experter
inom sélj och marknad utser
en vinnare i respektive
priskategori.

Vinnarna presenteras pa
Sales Awards.

Vinnarna i priskategorierna
chef och séljare erhaller en
klocka fran Sjo6 Sandstrom
(varde ca 25 000 SEK).

salesonly
SIS

SJOO SANDSTROM

STOCKHOLM

ZWin/Loss™

UC

Alla fragor rérande Sales Awards besvaras av Peter Vaigur, forskningsledare ProSales Institute



