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Das Unternehmen

HENKA ist ein mittelstandisches Unternehmen, das sich
auf die technische Beratung sowie den Vertrieb von
Werkzeugen und Werkzeugmaschinen, vorwiegend fur

HENKA Werkzeuge + die 'spa.nende Bgarbeitung, spezialisiert hat. AuBerdem
- projektiert und liefert HENKA komplette Betriebsaus-
Werkzeugmaschlnen GmbH stattungen. Als Komplettanbieter gehdren auch Arbeits-
schutzausrustungen und Elektrowerkzeuge zum Liefer-
Grindung: 1990 programm. In hochwertigen Schulungen kimmert sich
. ) HENKA um die Weiterbildung von Mitarbeitern/-innen
Sitz: Stollberg / Erzgebirge der Kunden.
Branche: Produktionsverbindungs-
handel Die Herausforderung
Das Unternehmen suchte nach einer Losung, die den
Mitarbeiter: ca. 40 Mitarbeiter Onlinevertrieb starkt.
Die Losung

Auf Basis der commercetools-Plattform wurde ein
moderner B2B-Webshop geschaffen, der verschiedenste

Partner: GCU be Hersteller integriert und dabei, unter Berucksichtigung

der Kundenwulnsche, permanent erweitert wird.

Das Ergebnis
In dem leistungsfahigen Procurement-Tool wird das
gesamte Sortiment an Prazisionswerkzeugen fur die zer-
spanende Industrie dargestellt. Hervorragend aufberei-
tete Produktdaten erlauben eine zielgenaue Drill-Down-
Auswahl aus etwa 200.000 Artikeln.




