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Matkamme maailman pienimmaksi globaaliksi
digitaalisen kaupankaynnin toimijaksi
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Strategiset painopistealueet

Keskifssa asiakaskokemus.
ASIAKAS & Digitaalisen kaupankaynnin paasta
VALIKOIMA paahan kattava ratkaisuvalikoima

Pohjoismaat: paikallisen verkoston
kasvattaminen valittuilla ratkaisualueilla,
kuten monikanavaisen kaupan
myymalaratkaisut

Globaalit asiakkaat, joiden maaraa
kasvatamme ja joita palvelemme
olemassa olevien toimipisteiden kautta

Maantieteellisen lasnaolon
kasvattaminen ja ratkaisuvalikoiman
laajentaminen.

Asiantuntijoidemme kykyjen ja
osaamisen jatkuva kehittdminen, jotta
etumatka kilpailijoihin sailyy ja sita
voidaan kasvattaa

IHMISET




Kansainvalistyvan kasvun
Solteg

Suomi: digitaalisen kaupankaynnin ratkaisuvalikoimamme
peiton kasvattaminen nykyisissa asiakkuuksissa

Pohjoismaat: Vahittaiskaupan digitaalisen kaupankaynnin
ratkaisut

Valikoiman laajentaminen

Solteqgin Pohjoismaisen lasnaolon vakiinnuttaminen

Yritysjarjestely?
Globaalit asiakkaat: Tarkasti rajatut digitaalisen kaupankaynnin
ratkaisut olemassaoleville ja uusille asiakkaille

Olemassa olevien kyvykkyyksien hyddyntaminen

IT market gIOba”y MUSD Devices MUSD Software MUSD IT services
2015 CAGR -0.6% CAGR 7.8% CAGR 5.2%
®m Internal $ 180 bn 11 800 29 000 86 000
Services
w IT Services 11750 28 000 — 84 000 [
11 700 27 000 — 82 000 —
= Software 11 650 26 000 — 80 000 |
m Telecom o 25000 B 78000 [
11 550 24 000 —
Services 76 000 —
11500 23 000 |
m Data Center 74 000 —
. ! ! ' 7 T T 1
= Devices 2016 2017 2018 2016 2017 2018 2016 2017 2018
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Strategiakauden
taloudelliset tavoitteet

Keskimaarainen liikevaihdon vuotuinen
kasvu vahintaan 20%

KANNATTAVUUS Liikevoitto % > 8 %

Net debt/ EBITDA< 3,5

OSINKO Osinko, noin 30% nettotuloksesta

SOLTEQ




Liikevaihto
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Meur

67.6%

Q/Q kasvu

2011 2012 2013 2014 2015

CAGR 2011-2015: 20 %

Liikevaihto

KASVUTAVOITE >20 %

- Merkittava osa kasvusta tehdaan
yritysjarjestelyin

Q/Q KASVU: 67,6 % 5 = B
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MEUR Liiketulos ennen kertaluonteisia
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Kayttokate (EBITDA) ennen kertaluonteisia

MEUR
eria

6,00
5,00

4,00

3,00
2,00
1,00 I
0,00

2011 2012 2013 2014 2015

Net debt / EBITDA

Net debt/EBITDA

<3.5
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mmm Net debt / EBITDA Target, net debt / EBITDA <3,5




Osinkopolitiikka: Keskimaarainen osingonmaksu
Noin 30% nettotuloksesta 2011-2015

26%

2012 2013 2014 2015

P  Earnings pershare [ Dividend per share



Solteq sijoituskohteena

Digitalisaatio
mullistaa
kaupankaynnin
luoden kasvavan
digitaalisen
kaupankaynnin
markkinan

SOLTEQ

Tunnustettu
osaamisemme ja
kattava
valikoimamme on
perusta
markkinapotentiaalin
hyodyntamiselle

Tavoittelemme
markkinaa
nopeampaa kasvua
| orgaanisesti ja
yritysostoin




Kiitos!

www.solteg.com/sijoittajat
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