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’immobilier coté acheteurs

ACCOMPAGNER LACHETEUR IMMOBILIER, ET
NON PAS LE VENDEUR, comme ¢ est le cas
traditionnellement. C'est 'idée de
Frédéric Bourelly, PDG et fondateur
de Mon Chasseur Immo (ex-Net Ache-
teur). La société vient de lever 3,5 M€
aupres dIrdi-Soridec, Sofilaro, FPCI
Entrepreneurs Factory, Bpifrance, des
bangues et des business angels, pour
développer la notoriete de la marque,
le réseau de chasseurs immobiliers
indépendants affiliés et les outils di-
gitaux. « Alors qu’il y a un million de
transactions immobiliéres par an en
France, les acheteurs ne sont pas du
tout accompagnés. Or, ils ont besoin
d étre rassurés, car une acquisition im-
mobiliere, engageante par nature, peut
s'avérer anxiogéne. »

« Il faut en moyenne 1

60 heures pour acheter un bien immobilier,

L'innovation de la sociéte consiste en
sa plateforme technologique. Mise en
place en 2014, elle gére les relations
entre les acheteurs, les chasseurs
immobiliers et des tiers collaborant
au projet du client (courtiers en cre-
dits, notaires...).
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proximité.., Le chasseur immobiljer
- un seul par acheteur - peut ayssi
proposer des visites en temps réel par
Skype ou WhatsApp. Le tout au bé-
nefice dun gain de temps. Plusieurs
services periphériques sont par ail-
leurs proposeés : logistique des démé-
nagements (location de véhicules, ins-
tallation du gaz, de ['électricité,
d'Internet...), courtiers en travaux,
conciergerie...
Hébergée au Village by CA de Mont-
pellier, la start-up revendique 2 300 mis-
sions confiées en quatre ans. La clien-
téle se situe dans les métropoles, « 0i
les acheteurs manquent de temps et
sont souvent pressés, dans le cadre de
mutations ». Sans communiguer son
chiffre d'affaires, Mon Chasseur Immo
prévoit d’atteindre le seuil dé I‘?ﬂtﬂ'
bilité en 2020. Les honoraires oscllent
entre 1% et 3 % du prix d'acquisiio
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avec un minimum de 5 900 €.
Hubert Vialatte
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