Lancamento de julho:

Marketing Hub Starter
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Com tantas opgdes, nunca foi tao
facil comecar a fazer isso.

No entanto, comecar do jeito certo
estd mais dificil do que nunca.



Por onde vocé comeca?



Vocé sabe que precisa enviar uma newsletter por e-mail.

Vé anuncios em todos os lugares e quer
experimenta-los também.

Sabe que seu site precisa gerar leads.

Bate-papo ao vivo é a nova onda, certo?
Vamos experimentar também.

Vocé usa o Facebook, mas ndo tem como interagir
com os clientes por I3.

Vocé tem leads, mas ndo tem como
monitorar as interagdes.

Cria uma conta em uma ferramenta de e-mail marketing.

Arruma um software de criacdo de anuncios.

Passa a usar um plug-in de formularios e outro de pop-ups.

Contrata um software de bate-papo ao vivo.

Usa um bot de mensagens para midias sociais.

Implanta um CRM. Ou mantém tudo em uma planilha.



Esta forma de trabalhar tem
um problema:
quanto mais ferramentas vocé usa,
mais tempo gastara para gerencia-las.
Muito mais tempo.




Sua lista de tarefas
comeca assim:

Tenho um site. Como gero leads a partir dele?



E fica assim.

Criar uma conta em uma ferramenta de e-mail

Implantar um plug-in de formularios

Implantar uma ferramenta de anuncios para o Facebook

Respirar

Implantar um app de agendamento

Implantar uma ferramenta independente de sincronizagéo

Exportar o cédigo de um formulério e desvendar o HTML para inclui-los no site
Pesquisar no Google “como deixar meu formulario mais estiloso” e aprender CSS
o suficiente para dominar o assunto

Criar 4 senhas novas

Pagar 4 contas

Respirar

Configurar a sincronizagao entre o plugin de formularios e o CRM

Configurar a sincronizagado entre os anuncios do Facebook e o CRM

Configurar a sincronizagao entre o app do agendamento e o CRM

Configurar a sincronizagao entre a ferramenta de e-mail e o CRM

Configurar a sincronizagado entre o CRM e a ferramenta de e-mail

Desistir, porque sincronizagdes bidirecionais e mapeamentos de campo dao muito
trabalho

Perguntar se vale a pena fazer isso tudo

Respirar

Exportar a lista do CRM

Importar para a ferramenta de e-mail

Treinar a equipe para aprender a usar tudo isso

Configurar e-mail

Enviar e-mail

Exportar dados da ferramenta de e-mail

Importar para o CRM



E, de repente, vocé percebe que esta
dedicando mais tempo ao gerenciamento de
ferramentas do que propriamente a execugao

da sua estratégia de marketing.



Eu ja falei sobre isso com vocés
pelo chat. Mas parece que o seu
vendedor ndo sabe disso, né?

Por que vocé estd me oferecendo

Opal! Eu ja recebi esse e-mail? 2
pa- =t | | algo que eu ja tenho?

Mas isso nao acontece sé com voce.
Os seus clientes também percebem que
o seu marketing depende de um monte de
ferramentas que nao se falam.
E essa percepgao nao acontece pelos motivos certos.

Por que estd me enviando Eu preenchi “area de saude”

e-mail marketing sobre isso se Eu mudei de empresa ha 3 meses. no formulario do site, mas vocés
eu ja estou em contato com Por que vocés estdao me enviando estdo me enviando uns e-mails
um representante de vendas? e-mails para o endereco antigo? de assuntos completamente

diferentes disso.



A pior parte?

Com o crescimento da sua empresa,
essas ferramentas ndo serao
mais suficientes.

E vocé vai voltar a estaca zero.



Chega de perder tempo.
Pare de desperdigar sua energia.

Pare de contar com a boa vontade
dos seus clientes.



Pare de gerenciar ferramentas.
Comece a executar sua
estratégia de marketing do
jelto certo.



Fala sério, HubSpot.
Quem me dera se fosse facil
desse jeito.



Para fazer isso,
seria preciso ter um
pacote de software.

E esses pacotes sdo
caros e complicados.



/7

E, sao mesmo.
Mas e se n3o fossem?



E se tudo o que vocé precisa para
comecar a executar a sua estratégia
de marketing do jeito certo
estiver em um unico sistema®?



E se o custo desse sistema nao
quebrar o seu orcamento?



E se, ao invés daquela trabalheira toda...



...a expansao do seu marketing
fosse assim?

Criar uma conta na HubSpot

Enviar e-mails, montar anuncios, criar formularios, configurar o bate-papo ao vivo e muito mais
Sincronizar com o CRM n° 1 do mercado para monitorar todas as suas interagdes em um Unico lugar
Personalizar todas as suas agdes de marketing para cada cliente.

Comegar a crescer.



Quanto tempo a mais vocé teria?



E que beneficios os seus clientes
teriam com isso?



Observacao:

{ Back to email dashboard New email ¢

Settings n

Content Design

Conheca o novo
Marketing Hub Starter.

Todas as ferramentas necessérias para vocé
comecar a executar sua estratégia de marketing

Hi

We're reaching out because you filled out a form on ©

do jeito certo. Converta e envolva o seu publico

the team at ready for the May 25th enfc
LAYOUTS
us know, and we'd love to help.

com anuncios, bate-papo, e-mails, formularios,
Facebook Messenger e muito mais. Mantenha
a organizacao com o CRM n°® 1 para PME.
Tudo isso por US$100/més.



Com o Marketing Hub Starter.



Anuncios no Facebook
e no Instagram

Biglytics 1k Like Page »
Sponsored - @&

Try our free analytics product in 60 seconds and start getting insight into
your customer behavior today.

Campaigns

Audiences Analyze

e0e Create Lead Ad
Date: Lastdl @ Secure | https://www.facebook.com/boost/dialog/?ad_account_id=16092061&clie!

Create Lead Form
Thu May 10, 2018 2:04pm »°

Form Language &

English (US) ¥

Select the info you want people to provide

Sign Up for Free Access

This form will open when someone clicks the button on one of your ads.
Gain customer insight with Biglytics.

You can use the info people provide to contact them about your business.
Learn More.

Sign Up

Customer Info
00 20 5 Comments 3 Shares

o Like £ Share &~
T

What information would you like to ask for?

D Comment

v Email v Full name

Show more options

Custom Questions (Optional)

Request additional information with custom form questions.

+ Add Custom Question

Seus clientes encontram vocé por meio de um ... que vocé criou e direcionou em questao de minutos usando

anuncio relevante no Facebook... a integragdo de anuncios para Facebook da HubSpot.



BITLYTICS

\RY TO SIMPLIFYING, STORING AND GAINI.
VALUE FROM BIG DATA

In this ebook you will learn how to:

DOWNLOAD NOW

Eles encontram um conteldo relevante no seu
site por um formulario ou pop-up...

Captura de leads

New form (May™§

Options

Add form field

~ Frequently used fields

First name

Phone number
Company name

Street address City

State/Region

Country

Mobile phone num... m

v Other form elements
Rich text area

Captcha (SPAM prevention)

> Contact Information

> Social Media Information

... que vocé monta em 3 etapas com a ferramenta
nativa de formularios da HubSpot (e que alimenta
diretamente o seu CRM).



Hi Ari,

We're reaching out because you filled out a form on our site related to the
GDPR. Is the team at HubSpot ready for the May 25th enforcement deadline?
If not, let us know, and we'd love to help.

Book a Meeting on GDPR

Eles recebem um e-mail de acompanhamento
pertinente e na hora certa...

E-mail marketing

<

New email ¢

Edit Settings Recipients Review Send or schedule

Content

BITLYTICS

Drop content here

Hi
We're reaching out because you filled out a form on our site related to the GDPH
theteamat Company ready for the May 25th enforcement deadline? If not, |
us know, and we'd love to help.

Book a Meeting on GDPR

First name ,

Cheers,

Contact owner

Drop content here

Biglytics, 25 First St., Cambridge, MA
Unsubscribe

... que vocé criou com a ferramenta de e-mail

marketing da HubSpot (e personalizou usando os
dados do seu CRM).



CRM

lenaletterman@demospot.org was sent
Dec 8 at 9:46 AM EST

Edit Template

Name: Inbound Lead from Content

2 Shared = @ *Example-Demo* ~
Subject: Did it help?
Lena Letterman sent you a message on‘
Jun 5 at 2:55 PM EDT

HiContact First name

‘CONTENT PIECE).

solution to [TOPIC OF CONTENT PIECET?

‘ Hi, | had a quick question about ynurl + INSERTTIR)
* [INSERT TIP]

OF CONTENT PIECE]? Or, are you looking for a cost.effective

Have you thought of doing this?
A@ s

Do you all do a one-time service or di

Sure. There are several options when it comes to Big Data consulting

We'd be happy to do a one-time service but we suggest purchs
2310 optimize the consulting.

Eles entram no processo de vendas,
e o departamento de vendas assume de onde

o marketing parou...

... com o contexto completo de todas as interagdes
na linha do tempo do contato na HubSpot.
(a gente ja disse que a HubSpot também tem
uma ferramenta de vendas?)



Contacts Created By Day o
© Date range: From 3/12/2018 to 3/16/2018 = Frequency: Daily
@ Count of Contacts
o Contact Lifecycle Funnel o
613 613 =92 635 = © Date range: Alltime  Frequency: Monthly
600
Lifecycle stage Count of Contacts Conversion
400
J Created 330,690 3.23%
. 200
Email Performance e
© Date range: From 3/12/2018 to 3/16/2018  Frec NeW Com pan ies o
0
o o @ Date range: From 3/12/2018 to 3/16/2018 parkeingtatiaciaed 10,670 11.48%
@ Count of Companies
SENT
' 125 1
98 51 Customer 1,225
No change A 4.09% e '

CLICKED CLICK % 5
41 41.84% 25
v 12.76% v 12.76%
o v
3/12/2018 3132018 3/14/2018 3/15/2018 316/2018

Create date

—_—

E depois que tiver terminado?
Descubra o que funcionou usando um conjunto de relatérios essenciais de marketing.



HubS@Bt Community wmssorsccomr  sciomy s roros - [T (E—,

Ask the Community

Have a question? Choose a product help forum.

D ke &

Uma comunidade prestativa e cheia de energia

Treinamento gratuito na
HubSpot Academy

Suporte por telefone 24h

Encontros presenciais de Grupos de Usuarios

A cereja do bolo? Nao tem a ver apenas com software.
Com o Marketing Hub Starter, vocé tem todos os recursos para
comecar a executar sua estratégia de marketing do jeito certo.



Ferramentas usadas
de forma isolada

Desperdica o seu tempo.

Diversos bancos de dados, importagdes,
exportagdes e sincronizagoes.

Lista mestra e segmentacao basica.

Dados sempre desatualizados.

Equipe de vendas usa sistemas separados.
Sem contexto.

Um Unico canal (por exemplo, e-mail).

N&o acompanha o seu crescimento.

Marketing Hub
Starter

Recupera o seu tempo.

Um Unico banco de dados.

Segmentagdo contextual e personalizagao
usando os dados do CRM e andlise da
Web em nivel empresarial.

Dados sempre atualizados.

Todo mundo usa o mesmo sistema.
Contexto compartilhado.

Todos os seus canais de comunicagdo:
e-mail, telefone, bate-papo ao vivo, anuncios,
Facebook Messenger e muito mais.

Acompanha o seu crescimento.



Que mudanga percebemos?

Como as empresas devem reagir?

Por que elas ndo fazem isso?

Qual é a nossa solugao?

Call to Action

Resumo

Com tantas ferramentas disponiveis, estd mais
facil do que nunca comecar a executar agdes de
marketing. Em contrapartida, estd mais dificil
comegar do jeito certo.

Chega de perder tempo. Energia. A boa vontade dos clientes.
Pare de gerenciar ferramentas. Comece a executar sua
estratégia de marketing do jeito certo.

Plataformas integradas sdo caras e complexas.

A HubSpot combina as ferramentas necessarias
para vocé comecar a executar a sua estratégia de
marketing do jeito certo com um CRM.
Tudo por US$ 100/més.

Pare de gerenciar ferramentas. Comece a executar
sua estratégia de marketing do jeito certo.
Disponivel a partir de 15 de julho.



