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Von rund 3 Millionen Firmenwebseiten enthalten das Wort 

GEGENTEIL  124.348 (4,14%) 

 

 

GEGENTEIL kommt am häufigsten auf folgenden Websites vor: 

  URL  Häufigkeit 

1.  http://www.busche-hartmann.de/  9.812 

2.  http://imgegenteil.de/  6.491 

3.  http://fau-duesseldorf.org/  3.203 

4.  http://xn--philippmller-cjb.de/  1.948 

5.  http://berlinup.de/  1.155 

6.  http://letterata.de/  1.071 

7.  http://wiesaussieht.de/  1.023 

8.  http://www.amadeus-verlag-web.de/  941 

9.  http://divergenz-marketing.com/  869 

10.  http://wolfauftausendplateaus.de/  827 
 

 

  

25. JANUAR 

GEGENTEILTAG 
 
Am 25. Januar ist Gegenteiltag. Eingeführt wurde 

der Gegenteiltag laut diverser Quellen im Jahr 

1872 durch den amerikanischen 

Kongressabgeordneten Alexander Kerr Craig. Fest 

steht, dass der Gegenteiltag jede Menge Spaß 

machen, aber zugleich sehr verwirrend sein kann. 
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Die für die Domain busche-hartmann.de spezifischsten Begriffe sind: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Die B2B Smart Data GmbH ist aus einem Joint Venture der renommierten Firmen marancon Gesellschaft für 
Marketing, Analyse und Consulting mbH und der QUADRESS GmbH entstanden. 
Bei der B2B Smart Data GmbH finden Sie geballte Fachkompetenz in Sachen B2B Neukunden- und 
Bestandskundenanalyse und Anreicherungen jeder Art (Merkmale, Informationen, etc.) 
Mit unserem neuen und bisher einzigartigen Verfahren bieten sich vollkommen neue Möglichkeiten und Lösungen 
rund um Ihr erfolgreiches Dialogmarketing. Hinzu kommen zahlreiche Lösungen zur Datenanalyse und ein echter 
Mehrwert für Ihre Marketing- und Vertriebsabteilung, ggfls. auch für Ihre Forschung und Entwicklung. 

 

 

 

 


