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Hoje, mais do que nunca, com tudo
caminhando a passos largos para o universo
digital, as pessoas em geral buscam sempre
novas alternativas para gerarem ativos que as
fardo ganhar dinheiro até mesmo dormindo -

ouU no automadtico.

Esqueca por um momento aquela velha
maxima de “trabalhe enquanto eles dormem”.
Esse mantra esta ficando cada vez mais
obsoleto. Isso porque, por mais que seja dificil
de se acreditar em um primeiro momento, &
possivel sim ganhar dinheiro no automatico ou

enquanto vocé esta dormindo.

Mas, para isso, &€ necessario conhecer uma
definicdo que ja ajudou milhares de pessoas a
alcangarem o sucesso e faturarem verdadeiras
fortunas com uma estrategia bem pensada e

executada: o conceito de Funil de Vendas.

Antes de falarmos sobre o assunto tema deste
material, € bom deixar uma coisa bem clara:
sim, ao final desta leitura, vocé serd capaz de
ganhar dinheiro enquanto dorme. Ou pelo

menos ter todos 0s iNsSuMos para isso.

Entdo, pega papel, caneta, procure um lugar

confortdvel para sentar e vamos juntos!

Boa leitural




O QUE E FUNIL
DE VENDAS?

O Funil de Vendas é a representacdo do caminho percorrido por
um cliente até a finalizagdo de uma determinada compra. Mas,
como voceé verd mais a frente, esse caminho continua mesmo

apos a conversdo.

Em outras palavras, € um modelo estrategico que reflete toda a
jornada do cliente, desde o primeiro contato com a sua empresa ate

o fechamento de uma venda. Esse processo possui uma serie de etapas
e gatilhos que tem como objetivo dar suporte a jornada de compra das

personas de um determinado negocio.

Logo, podemos dizer que um funil de vendas contribui diretamente
para tomadas de decisdes em relacdo ao planejamento e a estrutura

de aquisicdo de novos clientes de uma empresa.




. O que é Funil de Vendas

\ll

Para que esse caminho seja percorrido de
forma organizada e eficiente, e dever da
empresa criar um funil capaz de eliminar o
atrito existente entre lead/empresa. Por isso,
ao planejar o seu funil, vocé deve dividi-lo em

trés etapas: topo, meio e fundo.

Seu papel nesse cenario e produzir conteudos
adequados para cada etapa do funil. Por
exemplo, fornecer materiais gratuitos para
transformar visitantes em leads, ou ate mesmo

fazer um lead avancar em sua jornada.

No proximo topico, falaremos mais sobre as
etapas do funil e como voceé pode se planejar

para elas.




ETAPAS
DO FUNIL

Agora que voceé ja sabe o que e um funil de vendas, vamos falar sobre as

suas etapas: topo, meio e fundo de funil. Essas etapas, como falamos,

estdo diretamente ligadas as fases da jornada de compra do cliente.

Vocé pode ter uma ideia melhor das etapas de um funil de vendas a

partir do grafico a seguir:

Aprendizado
e descoberta

VISITANTES

Topo do Funil

Reconhecimento
de problema

Consideracgdo
da solugdo

Meio do Funil

OPORTUNIDADES

) Decisdo

Fundo do Funil da compra
CLIENTES

Para ajudar vocé a entender melhor as diferenciagcdes de cada uma

dessas etapas, vamos detalhd-las melhor na sequéncia.



Topo de Funil

A etapa de topo de funil € o momento onde

O seu visitante ird se tornar um lead.

Essa e a etapa da consciéncia, pois ate
entdo, o seu visitante nem sabia que tinha
determinado problema. Ao entrar em contato
com o seu conteudo, ele identifica uma falha

e comeca a buscar por meios de soluciona-la.

Vamos a um exemplo para vocé entender

melhor...

Agui no Brasil ndo ha a disciplina de educacdo
financeira na maioria das grades escolares.
LOgo, Crescemos com esse gap Na NOssA
formacdo. Mas, de qualquer forma, entramos
na faculdade, trabalhamaos, viajamos e
casamos, tudo isso sem esse conhecimento
profundo de educacdo financeira. Ou seja, na

NOssa cabeca, Nos NGo temos esse problema.

No entanto, ao entrar em contato com um
ebook intitulado “Nocdes Basicas de
Fducacdo Financeira”, vocé percebe que
esta investindo errado, que a poupanga NAo
e o melhor lugar para guardar dinheiro. Alem
disso, tambem percebe que, do jeito que
esta agora, terd problemas financeiros na

sua aposentadoria.

Pronto, problema identificado! E natural

que VOCE comece a Procurar mais coisas
sobre educacdo financeira buscando mais
conhecimento e, consequentemente, resolver

essa demanda que vocé acabou de identificar.

Sabendo disso, vocé entende a importancia
de educar um lead no topo de funil? Esse € 0
momento que vocé ou a sua empresa deve

se posicionar como autoridade no assunto.

Assim como em um funil tradicional, esse €
o lugar onde ha mais movimentacdo. Seja
de visitantes, seja de material. A producdo
de conteudo para topo de funil deve ser
ininterrupta, pois na maioria das vezes, as
pessoas entrardo em contato com a sua

empresa atraves desses conteudos.

Ao produzir conteudos ricos como ebooks,
ferramentas, webinars ou infograficos vocé
estara fornecendo um material capaz de
ajudar o seu visitante e, em troca, recebera
0s dados desse visitante, transformando-o
em um lead. Agora vocé pode avanca-1o

dentro do funil.




. Meio de Funil

Na etapa de meio de funil, o seu visitante ja
identificou que tem um problema e, por isso,
deixou de ser apenas um visitante. De alguma
forma, ele ja interagiu com algum conteudo

produzido por vocé, entdo tornou-se um lead.

Apesar de ja ter entendido que tem um
problema, nessa etapa a pessoa ainda nao
estda querendo realizar uma compra. Esse €
0 momento de consideracdo da compra. Ou
seja, o lead estd avaliando varias opgdes No
mercado e vendo qual se encaixa mais No seu

problema e, principalmente, orcamento.

LA no topo do funil vocé ja se mostrou como
uma autoridade para essa pessoaq, lembra?
Agora e a hora de voceé criar uma relacdo de

confianga com ela.

Nesse momento, voce precisa entender que
ainda ndo € o momento de vender, ou seja,
ndo atropele o processo e saia oferecendo

produtos a essa altura do campeonato!

O lead ja leu bastante sobre o assunto, ja
consumiu uma grande quantidade de
materiais gratuitos e agora ele estd
considerando fazer uma compra para
encerrar logo esse assunto e resolver o seu
problema. O seu objetivo aqui é ajuda-lo
com dicas praticas e técnicas, mesmo que

no futuro ele venha a comprar o produto

de outra empresa.




. Fundo de Funil

Se a segunda etapa do funil de vendas e a
consideracdo da compra, aqui no fundo do
funil € o momento de decisdo da compra. Ou
seja, agora sim vocé faz o seu nome e vende

seu produto e/ou servigo!

Determinada pessoa identificou que tem um
problema, viu em vocé uma autoridade no
assunto, comecou a consumir seus conteudos
e, sozinha, chegou a conclusdo que Ndo
consegue resolver aquele problema sozinha.
Entdo, ela precisa comprar algo para ajudd-la

a resolver tal situacdo.

E nessa etapa que surgem os MQLs (Marketing
Quallified Leads), ou seja, pessoas que estdo
prontas para serem levadas ate o time
comercial, iniciar um processo de negociacdo
e fechar o negocio. Ou ainda, se N0 caso O
processo de venda ser no modelo self service,

realizar uma compra diretamente.

Se vocé quiser saber um pouco mais sobre
todas as etapas de um funil de vendas, pode

assistir a este video aqui: O Segredo por tras

dos Lancamentos Miliondrios

Assista aqui: O Segredo por trds dos Lancamentos Miliondrios



https://www.youtube.com/watch?v=pD3pZuc2q_Y&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=pD3pZuc2q_Y&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=pD3pZuc2q_Y&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=pD3pZuc2q_Y&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=pD3pZuc2q_Y&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=pD3pZuc2q_Y&feature=youtu.be

FUNIL DE VENDAS

FUNCIONANDO
NA PRATICA

Vocé ja entendeu todas as etapas, né?
Mas vamos mostrar agora um exemplo pratico para que, de um

vez por todas, vocé consiga fixar esse conhecimento na sua cabega.

Vamos usar como exemplo um consultorio odontologico, ok?

Infelizmente, vocé estda sendo acometido pelo mau hdlito. Isso e bem
ruim. Entdo, ao procurar sobre causas do mau halito, vocé encontra
o Blog do Dentinho. La no topo do funil, vocé descolbre que uma das

causas do mau halito é o tartaro.




. Funil de vendas funcionando na pratica

Problema identificado: vocé tem tdartaro.

Ent&o vocé se cadastra na lista de e-mails
desse consultorio para comegar a receber
dicas de como eliminar o tartaro, ou seja,
voce ja se tornou um lead. Nesse momento,

estamos no meio de funil.

Paralelamente a isso, vocé comeca a procurar
no site do Dentinho metodos e tecnicas

para eliminar o tartaro dos seus dentes,

afinal, vocé quer acabar com o mau halito.
Mas vale lembrar que, nessa etapa, vocé

estd consumindo conteudos de vdrios sites

diferentes.

N

S

Apos muitas pesquisas e tentativas, vocé

percebe que NGO vai conseguir resolver esse
problema sozinho. Vocé vai precisar fazer uma

limpezal Chegamos ao fundo do funil!




Funil de vendas funcionando na pratica

E preciso, urgentemente, marcar urma consulta
para fazer uma limpeza completal Com
certeza voceé vai lembrar do Consultorio do
Dentinho, ndo e mesmo? Aguele que te ajudou

I& no inicio dessa ingrata jornada.

Para vocé, os problemas com tartaro estdo
chegando ao fim. Para o consultorio, vocé
se tornou um MQL e logo serd passado para
alguem da secretaria e, assim, poder marcar

a consulto.

Viu como é fdacil montar um funil de

vendas eficiente?

Agora vem a parte legal: vocé percebeu que
O NOssO querido dentista Dentinho ndo
escreveu aquele post no blog SO para vocé?
Aguele conteudo foi produzido em algum
momento e, ao longo dos anos, serviu para
educar o topo de funil, como eu disse Ia no

comeco desse texto.

E possivel que vocé tenha lido esse post &is

3 horas da manhd de um domingo, enquanto
0 Doutor Dentinho dormia tranguilamente.

A partir daquele momento, vocé estava
inserido no funil de vendas do consultorio

dele sem gue ele movesse um dedo.

Entdo, nesse contexto, uma questdo sera
tratada no proximo topico: como criar
um funil de vendas eficiente?

Vamos juntos descobrir!




COMO CRIAR UM

FUNIL DE VENDAS
EFICIENTE?

Chegamos até aqui e vocé ja sabe o que é um funil de vendas e viu
como ele funciona na pratica. Ndo € nenhum bicho de sete cabecas,
ndo é mesmo? Agora, fazé-lo de forma eficiente pode ser uma

tarefa um pouco mais complicada.

Mas estamos aqui para ajudar. Por isso, vamaos mostrar um passo a
passo bastante simples que vai fazer com que vocé entenda como criar
funis que vendem e sdo eficientes de verdade. E, claro, que vai fazer com

que voce gere resultados mesmo dormindo.

Confira a seguir esses passos e veja como criar um funil de vendas ideal.

A -
Ny =




Defina sua persona

Esse e o primeiro passo. A origem de tudo.
O marco que pode refletirem um funil que
gere resultados de verdade ou seja um

verdadeiro fracasso.

Lembrando sempre que persona e publico-
alvo sGo conceitos diferentes, apesar de
complementares. Cuidado aqui que voce
pode se confundir e comprometer todo o

seu funil.

Essa etapa e talvez a mais importante

e tambem a mais menosprezada pelas
pessoas. Porisso, se vocé fizer o seu dever

de casa e dedicar um bom tempo estudando
a sua persona, seus hdbitos, interesses, o seu
funil tem grandes chance de ser muito mais
assertivo que caso vocé ndo o fizesse da
forma correta. Vocé deve separar um tempo
para fazer essa andlise e depois um Novo

momento para desenhar essas personas.

E importante frisar aqui que um Unico
negocio pode ter varias personas e conversar
com todas elas ao mesmo tempo, mas &
preciso definir muito bem quem sGo essas
PEersonas, Pois VOCcé precisa saber para quem

estd vendendo.

Esse trabalho ird ajudar bastante no
momento que voceé for definir a oferta,

O copy, a distribuicdo de conteudos, os CTAS,
entre outros aspectos que vocé ira utilizar,
Isso porque tudo isso pode mudar

radicalmente de acordo com a persona.

Na hora de criar uma persona, € importante
levar em consideracdo certos fatores, como
profissdo, idade, sexo, regido, faixa salarial,
hobbies, estado civil, desejos, medos, etc.
Percebe como a criagdo de persona e algo

muito mais completo que publico-alvo?

E vocé? Ja definiu a sua persona? Se sim,
otimo. Vocé esta no caminho certo. Se n&o,
reserve um momento para fazer isso antes

de avangar na leitura, ok?



https://eadbox.com/persona-o-que-e-e-como-criar-as-suas/

. Crie ofertas para essa persona

Agora que voceé ja definiu para quem vocé vai
vender, e preciso comegar a criar conteudos
e ofertas para essas pessoas. Nada mais
justo, NnGo? SO assim vocé ird conseguir de fato
impactar e chamar atencdo do seu publico.
Como falamos, tudo isso varia de acordo

a persona. Lembre-se disso sempre.

Pois bem, a logica de um funil de vendas e
basicamente essa: um usuario acessa o seu
site, faz uma conversdo, tornando-se um lead,
depois vira uma oportunidade ate chegar ao

fundo do funil e se tornar um cliente.

De maneira pratica, vocé precisa fazer com
que esse usuario entre de alguma forma no
seu funil. Vocé precisa que ele fagca uma

conversao para entrar na sua lista.

Porisso a importdncia da criacdo de ofertas
baseadas nas personas do seu negocio digital.
Tendo tudo isso muito bem definido, serd mais
facil criar conteudos que irdo de fato impactar

eS5SAas Pessodas.

Antes de querer
vender algo,

€ preciso
agregar valor!

Ent&o ofereca webinars, ebooks, infograficos
e templates de forma gratuita, em troca de
nome e e-mail do visitante, ou quaisquer

informacdes que vocé queira coletar.




. Crie fluxos de e-mails automatizados

Muito beml Vocé chegou até aqui entendendo
bem quem e a sua persona e ja definiu as
ofertas que ira usar para impacta-las da
melhor forma possivel. Se o seu funil j& estiver
no ar, provavelmente vocé ja deve estar

gerando seus primeiros leads.

E agora? Agora, ja com o lead em sua base

de e-mails, o foco no momento e fazer com
que ele avance no funil. Mas como fazer isso
de maneira escalavel? Através de fluxos de

e-mails automatizados.

A automacdo de e-mails € essencial para
um funil bem construido. Isso porque, alem
de agilizar e escalar o trabalho, diminui
consideravelmente o CAC - Custo de
Aquisicdo de Clientes. Afinal, com um fluxo
de e-mails bem feito, os leads permanecem
sempre aguecidos e com maior potencial

de tornarem-se clientes no futuro.

Os fluxos podem conter conteudos ricos,
newsletters, atualizagdes, alem de ofertas.
Essa e uma forma de manter a sua base
de leads sempre em contato com o seu
negocio, mesmo que ndo seja oferecendo

produtos, diretamente.

Mais uma vez voltamos para a questdo de
realizar vendas enquanto dorme. Se vocé
pensar que uma automacdo de e-mails faz
com que o seu negocio fique disponivel

24 horas por dia, 7 dias por semana, vocé

pode sim faturar dormindo.

Se um usudrio converte em uma das suas
landing pages, ele recebe imediatamente
o conteudo relacionado, sem demandar

nenhum esforco manual.

Seria um sonho? Certamente néo, mas uma
realidade cada vez mais proxima pra vocé que
esta buscando o jeito certo de criar um funil

de vendas eficiente.




. Produza conteudos relevantes

Vocé precisa de conteudos relevantes por
dois motivos: primeiro para que as pessoas
entrem no seu funil. Em segundo, a parte mais
complicada, fazer com que elas permanecam
na sua estrutura até o momento da compra.
Esses conteudos podem ser produzidos
atraves das redes sociais, e-mail marketing,

newsletters, blogs, etc.

Uma dica importante e que os conteudos que
s@o feitos para vendas, devem levar o lead

para um unico lugar: a sua oferta. Mas nao se
esquecga da proporgdo de 95% de conteudo

educativo e apenas 5% de conteldos

voltados para vendas, ok?

Essa proporcdo € importante, pois as pessoas
NAO aguentam mais serem importunadas por
propagandas invasivas. Lembre-se que, nas
duas primeiras etapas do funil, a sua maior
missAo e informar e educar, a parte de vender

fica so para o fundo de funil.

Uma dica muito importante aqui e reforcar a
importdncia de conteudos relevantes. N&o sGo

quaisquer conteudos.

Sdo conteudos que
de fato agregam
valor aos seus leads
e que o gjudardo @
resolver de forma
clara e precisa
determinado
problema.

Como diz aquela velha maxima do mercado,
conteudo e rei. Produza, de fato, conteldos
ricos e que agreguem valor ao seu publico que

vocé terd muito mais chances de té-los como

clientes no futuro.



. Crie Landing Pages que convertem de verdade

Chegou o grande momento! O seu lead
passou por todas as etapas do seu funil de
vendas e chegou a concluséo que voce € a
pessoa certa para ajuda-lo. Que maravilhal
Ent&o, ele vai ate a sua pagina de compra

e.. meu Deus do ceu, que coisa horrivell

Palavras erradas, contraste ruins de cores,
um monte de informacdes que NGo dizem
nada, textos quebrados, imagens retiradas
de bancos gratuitos, enfim, uma verdadeira
bagunca. Vocé, no lugar desse lead, confiaria

nessa empresa’?

A sua Landing Page é o lugar perfeito para
escrever uma boa copy, deixar a oferta bem
clara e ter um bom suporte para eventuais
duvidas. Alem, e claro, de um produto de

qualidade que tenha o poder de se vender.

Criar uma Landing Page de qualidade e que
converta de verdade e fundamental para o

sucesso do seu funil e das suas vendas.

Porisso, fique bastante atento com a solucdo
escolhida para disponibilizar a sua LP para seus
leads. Isso fard toda a diferenca no sucesso da

sua estrategia.

Veja também: Funil de Vendas para Negdcios Digitais



https://www.youtube.com/watch?v=oIGMeE_J3pM&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=oIGMeE_J3pM&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=oIGMeE_J3pM&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=oIGMeE_J3pM&t=1s

FUNIL DE VENDAS

E JORNADA
DE COMPRA

Talvez vocé ja tenha ouvido falar sobre Jornada de Compra. O seu
conceito é normalmente atrelado a definigdo de funil de vendas,

visto que ambos caminham lado a lado.

Uma jornada de compras e, basicamente, © caminho que uma
pessoa percorre desde 0 momento que ela tem conhecimento de um

determinado produto, servico ou empresa, ate o momento de compra.

Cada persona em especial do seu negocio possui uma jornada de
compra distinta e a sua tarefa aqui é conversar com todas elas da

forma mais singular possivel.

Normalmente, a jornada de compra se divide em quatro etapas muito
bem definidas:

1. Descoberta;

2. Reconhecimento do problema;

3. Consideracgdo da Solugdo;

4. Decisdo de Compra.




. Funil de vendas e jornada de compra

SO com esses termos vocé ja percebeu a relacdo com o funil
de vendas, ndo € mesmo? Sao 0s mesmos pontos abordados
em ambos 0s casos. Veja melhor no grafico a seguir:

Aprendizado
e descoberta
VISITANTES
Topo do Funil Reconhecimento
de problema
Meio do Funil da solugdo

OPORTUNIDADES

© cuewres

[ ] [ ] N ([ ] ?
Coincidencia*
Nem um pouco. E para mostrarmos isso da forma

mais clara possivel, vamos tratar com mais um
exemplo pratico.




Exemplo Pratico: Funil de Vendas e Jornada de Compras

Vocé e convidado para um casamento que
acontecerd daqui 6 meses. Ebal Comida de
graca, todo mundo gosta. Em um primeiro
momento, vocé para e pensa “ndo sei se tenho
a roupa adequada para este evento’, mas
segue a sua vida. Aqui comecou o aprendizado

e a descoberta do problema.

Com o passar dos meses vocé vai percebendo
que, realmente, NnGo tem a roupa que precisa
para o casamento. Ou seja, vocé comeca

a fase de reconhecimento do problema.
Essas duas primeiras etapas, descoberta e

reconhecimento, estdo no topo do funil.

Agora que voceé identificou o problema, vai
comecar a considerar uma solugdo. Serc
que € melhor alugar ou comprar uma roupa
para o casamento? Quantas lojas na sua
cidade fazem isso? E possivel comprar online?
Esse amigo que vai casar e tdo amigo assim?

Brincadeira.

Ok, vocé ndo tem roupa, nGo gostou das
roupas que estdo para alugar e decidiu
comprar. Simples: vocé vai ate o shopping
mais proximo, visita duas ou trés lojas e
COMPra a roupa para o casamento,

Chegamos ao fundo do funil.

Esse foi um exemplo simples, do nosso dia

a dia. Ao longo da nossa vida passamaos por
esse tipo de decis@o varias vezes. No entanto,
muitas vezes essa jornada de compra pode

ser tortuosa.

Se vocé nunca viajou para os Estados Unidos
e ndo e fluente na lingua, a jornada de
compra para passar ferias na Disney pode
ser um pouco mais complexa que escolher

uMa roupa para o casamento do seu amigo.

Mais uma vez reiteramaos aqui a importancia
de um funil de vendas bem estruturado, pois
quanto mais conteudo, mais dicas, tecnicas
e ajudas voceé oferecer, maiores as chances

da pessoa se tornar um comprador.




FUNIL DE VENDAS
E PARA VOCE?

Se vocé chegou até aqui e ainda estd com duvidas a respeito de que
criar um funil de vendas é ou ndo pra vocé, temos uma coisa pra te
dizer: fique tranquilo. E normal as pessoas terem dividas sobre o
assunto, afinal, criar um funil de vendas eficiente ndo é tarefas

das mais faceis.

No entanto, podemos afirmar categoricamente que sim, vocé precisa
de um funil de vendas! Isso, claro, se vocé estiver disposto a ganhar

dinheiro com seu produto ou negocio digital.

Existem algumas coisas dentro do empreendedorismo digital que sdo
fundamentais como, por exemplo, mapear de onde estdo vindo os seus
leads. Vocé precisa saber qual canal estd perforrmando melhor e, ao

identificar uma falha, corrigi-la o mais rapido possivel.

Um funil de vendas bem estruturado oferece varias vantagens,

como previsibilidade de resultados, maior produtividade, economia
de energia, otimizagdo de gestdo, controle de trafego e muito mais.
Vocé, realmente, acredita que © seu Negocio ird prosperar sem esses
elementos? Pode acontecer, mas o esforco certamente sera

Muito maior.




sim,

voceé precisa de
um funil de vendas
no seu hegocio.

E como estamos chegando ao final
deste material, nGo vamos te deixar
na mao. No proximo topico, vocé tera
acesso as principais ferramentas que
voceé ird precisar ter para tornar o seu
funil de vendas uma realidade o mais

breve possivel. Vamos juntos!



FERRAMENTAS DE
FUNIL DE VENDAS

Chegamos ao ultimo tépico deste material e esperamos que vocé
tenha conseguido compreender toda a importancia de um funil de
vendas eficiente para o seu negodcio. Imagino que ja esteja craque

no assunto, certo?

Entdo, chegou a hora de colocar a mao na massa. Nesse sentido, quais
seriam as ferramentas necessarias para se criar um funil que venda

de verdade?

Lembra quando falamos Ia no comego do material que vocé iria

vender enquanto dorme?

Pois bem, imagine que, justamente enquanto vocé dormia, um
lead converte no seu funil e pede para receber um ebook gratuito.
Obviamente, esse lead vai querer receber o material na hora, ne?

Mas se vocé estd dormindo...

E ai que entram as diversas ferramentas que Vocé precisard usar para

criar um funil de vendas de impactol




. Ferramentas de Funil de Vendas

Primeiro, um dispositivo para criar Landing Apenas para vocé ndo se perder, segue a lista
Pages para vocé poder gerar ofertas para a de ferramentas necessarias para criar um funil
sua audiéncia. de vendas completo:

1. Ferramenta para criar landing pages;

Quando um visitante converte em algum
. 2. Ferramenta para disparar e-mails
material seu, ele torna-se um lead. Lembra? e hospedar sua base;

Mas para onde v&o todos esses leads? E isso 3. Ferramenta de automagdo de marketing.

al, vocé tambem precisa de uma plataforma

capaz de criar a sua lista de leads de forma Agora parece que ficou complexo, ndo e

que VOCcé consiga se comunicar com eles. mesmo? E se ndo precisar ser assim?

Vocé tambem vai precisar de uma ferramenta Pois bem, existe uma Unica ferramenta que e
capaz de automatizar 0s seus processos, ou capaz de concentrar tudo isso o que foi falado
seja, enviar materiais e disparar e-mails sem em apenas um lugar, vocé sabia?

que vocé tenha que colocar a mao na Massa

a cada novo lead. E tanta coisa que chegar Além disso, usando essa

dar um cansago de ler tudo, né? ferramenta, vocé pode
construir um funil de vendas
eficiente sem precisar de
um programador, designer
ou agéncia de marketing.
Melhor ainda: vai poder
fazer isso em pouquissimos
minutos. E gratuitamente!




Essa ferramenta
eo +UNNELS

O SparkFunnels é a ferramenta de funil de
vendas da HeroSpark.

Com ela, vocé consegue criar seu funil a partir de templates
pré prontos de landing pages e emails e distribuir suas ofertas

e produtos para sua audiéncia gratuitamente.

Clique no botdo a seguir para conhecer mais sobre a ferramenta.



 https://hubs.ly/H0qFgXK0
 https://hubs.ly/H0qFgXK0
 https://hubs.ly/H0qFgXK0

. SPARKFUNNELS

Se preferir, vocé pode assistir ao video abaixo onde
ensinamos na pratica a criar o seu funil de vendas em

menos de 20 minutos com o SparkFunnels. E garantido!

Assista aqui: SparkFunnels: a ferramenta de funil de vendas da HeroSpark



 https://hubs.ly/H0qFgXK0
https://youtu.be/sgIVQh_4Z6k
https://youtu.be/sgIVQh_4Z6k
https://youtu.be/sgIVQh_4Z6k
https://youtu.be/sgIVQh_4Z6k

E ai, estd pronto para criar o seu proprio
funil de vendas e impactar a vida de milhares

de pessoas?

Esperamos que este material tenha sido muito
proveitoso e que vocé consiga de fato criar
um funil que impacte pessoas de verdade e

que realize muitas vendas para o seu negocio.

Conhecer todos os aspectos que fazem um

funil de vendas um sucesso e essencial para

que vOoCé consiga se aproveitar de todos os

beneficios que o mesmo pode proporcionar.
E, a partir dessa leitura, vocé tem todos os

insumos para coloca-los em pratica.

Agora a bola estd contigo. Desejamos
muito sucesso e que vocé coloque 0s
ensinamentos deste material em prdtica

O mais breve possivel.

Ate a proxima e boas vendas!




SOBRE A

A HeroSpark é uma solugéo para 1 60 o
empreendedores digitais que utiliza o + ®

talento de seus clientes como matéria- clientes

prima para construir um business online.

A empresa nasceu da fusdo entre Edools @

e EADBOX, startups que até entdo eram +1zo M I I
referéncia na drea de edtech - cursos online

e concorrentes.

o ~y
Flencada entre uma das 10 melhores 7 m I I h oes

startups do Paranad, a HeroSpark ja conta
com mais de 1.600 clientes, mais de 6 de pessoas |mpactadc|s
milhdes de alunos e esta presente em mais

de 20 paises, se tornando lider de mercado

y 4
na America Latina. 20 pa Ises

N onde estamos presentes
Somos referéncia em

empreendedorismo digital!

Conhecga a HeroSpark
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